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Введение

Цель дисциплины – расширить представление студентов об альтернативных направлениях экономической теории, изучить содержание и метод институциональной экономики. Усвоение институциональной экономики необходимо для дальнейшего углубленного изучения экономической теории в ее взаимосвязи с вопросами экономической политики.

Контрольная работа должна иметь следующую структуру:
- титульный лист (указываются сведения об университете, факультете, курсе, название дисциплины, темы, фамилия, имя и отчество студента, а также должность, звание и Ф.И.О. преподавателя);
- содержание (указывается содержание работы с указанием страниц);
- основная часть (изложение теоретических вопросов и решение заданий); 
- список использованной литературы (в список следует включать информационные источники, использованные при выполнении работы).

Ответы на вопросы должны быть исчерпывающими и лаконичными, сопровождаться ссылками на источник информации. В конце работы необходимо привести список использованной литературы. Сведения об источниках, указанных в списке должны включать следующие данные в алфавитном порядке: Ф.И.О. автора, наименование публикации, место и название издательства, год издания, страницы, откуда взята ссылка.
Выбор темы контрольной работы осуществляется по последней цифре зачетной книжки. Так если зачетная книжка студента заканчивается на 0, то студент может выполнить одну из тем на выбор -10, 20, 30 и т. д. В конце работы необходимо привести список использованной литературы, состоящей не менее чем из 6 источников. Объем контрольной работы должен составлять 15-20 страниц формата А4.
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ТЕМА 1. Институт доверия и его роль в развитии экономики
ПЛАН
1. Доверие как основа формирования ожиданий и рациональности поведения

2. Доверие и организация: механизм взаимосвязи

3. Формы доверия и их характеристики

4. Свобода и принуждение как следствие доверия

Работу следует начать с определения доверия или уверенности. Укажите специфическую особенность доверия как отношения между двумя экономическими субъектами. Опишите «эффект домино» в экономической системе в случае потери доверия к одному из экономических субъектов. Докажите невозможность агрегирования доверия. Продолжая предыдущую мысль и обобщая полученные выводы, остановитесь на трудностях перехода с уровня микроэкономики на уровень макроэкономики в случае, когда речь идет о доверии. Проведите классификацию доверия, выделив персонифицированное, деперсонифицированное, усредненное доверие.

Далее в работе необходимо ввести качественные и количественные характеристики доверия. Докажите прямую зависимость между уровнем доверия и скоростью экономических сделок, их продолжительностью и частотой повторений. Установите связь между устойчивостью экономических отношений и уровнем доверия. Покажите, как уровень доверия влияет на оценку риска экономических сделок и неопределенность экономических отношений. Выводы сопроводите реальными примерами, расчетами и графическими иллюстрациями. 

Одним из условий функционирования рынка на основе доверия в деперсонифицированной форме является наличие в конституции рынка еще одной нормы, эмпатии. Индивид действует на основе эмпатии, когда он ставит себя на место контрагента и пытается понять его ощущения, интересы и намерения. Соответствие действий контрагента ожиданиям становится особенно важным в тех ситуациях, когда риск принимаемых индивидом решений определен действиями контрагента. Доступность для понимания и предсказуемость действий контрагента позволяют индивиду доверять ему. Здесь следует разделять, с одной стороны, желание понять ощущения другого на основе аффекта, личной привязанности и симпатии и, с другой стороны, эмпатию как элемент целерационального действия. В первом случае речь идет о психологическом феномене, который по определению ограничен узким кругом близко знакомых лиц. В последнем же случае индивид пытается встать на лишенную эмоциональной окраски позицию контрагента: продавца, покупателя, кредитора, любого другого субъекта рыночных отношений. Поэтому важен не факт личного знакомства, а факт зависимости индивида в достижении его собственных целей от позиции контрагентов. Приведите пример эмпатии и экономических последствий персонифицированных и деперсонифицированных доверительных отношений.

Заключительная часть работы должна быть посвящена смыслу доверия, его роли и функциям в экономике. Приведите примеры, когда решение текущих экономических задач становится эффективнее в ситуации максимального полного понимания и максимально точного предсказания действий контрагента, т.е. когда последние превращаются из препятствий к достижению рационально поставленных целей в условия успеха. Проведите сравнительный анализ свободы в негативном и в позитивном смысле. Обоснуйте этот дуализм связью с доверием. Сделайте вывод о возможности достижения легализма или добровольного подчинение законам в условиях деперсонифицированного и персонифицированного доверия. Приведите примеры выполнения и отказа выполнять нормы легализма, отражающие уважение к законам и готовность добровольно подчиняться им.
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Тема 2. Основные течения современного институционализма.

ПЛАН
1. Особенности послевоенного институционализма. 

2. Теория техноструктуры Дж. Гэлбрейта.

3. Институционально-социологическая традиция во Франции. Ф. Перру.  

Основной подъем институционализма пришелся на послевоенный период, на 50-60 годы ХХ столетия. В этот период институционализм представляли такие известные экономисты как Г. Минз, А. Берли, Дж. Кларк, Дж. Гэлбрейт и др. в послевоенный период развитие западной экономической мысли двигалось прежде всего по пути, открытому кейнсианской революцией. Как и все экономисты реформистского толка, институционалисты связывали с государственным регулированием надежды на создание стабильной и эффективной системы, в которой связывались бы частные и общественные интересы. Идеи Кейнса о регулирующем воздействии государства на рыночную системы были им весьма близки. Однако институционалисты не растворились в кейнсианстве. Они всегда подчеркивали значение социального контроля над экономикой, связывая его с проблемой общественного интереса, содержательных критериев общественного благосостояния. Послевоенный институционализм отличался от институционализма 30-х годов как в области методологии, так и в области теории. Основная проблематика 30-х годов – монополизация экономики и конфликты интересов – после окончания второй мировой войны отодвинулась на второй план. Эволюция институционализма на новом этапе выразилась в явном преобладании индустриалистско-технократического подхода. Государство, с точки зрения институционалистов, претерпело кардинальные изменения, вследствие чего основной целью его стало обеспечение благоденствия всех членов общества. На этой основе получили развитие различные теории социального контроля, что наряду с идеей трансформации капитализмы было характерно для институционалисткого направления послевоенного периода. 

Вторая глава контрольной работы посвящена рассмотрению концепции Дж. Гэлбрейта «зрелой корпорации» и «нового социализма».  Гэлбрейт, одним из первых, сделал попытку теоретически обобщить опыт регулирования экономики США во время второй мировой войны. Он пришел к выводу, что олигополистический по своей природе рынок лучше поддается регулированию и планированию, чем рынок свободной конкуренции. Основными критериями деления экономики на две подсистемы являются технико-организационные факторы производства: наличие передовой техники и сложной организации. В характеристике различий между планирующей и рыночной системами Гэлбрейт большое внимание уделяет категории экономической власти, то есть контролю над ценами, издержками, потребителями, над экономической средой. Он считает, что в современном обществе такая власть сосредотачивается только в крупных корпорациях. Главным в концепции является анализ планирующей системы и ее основного звена – «зрелой корпорации». По его мнению, именно эта система определяет лицо современного западного общества и основные тенденции его развития. Со временем отдельные предприниматели постепенно теряют единоличный контроль над корпоративной собственностью. Власть в корпорации неизбежно переходит к специальной группе людей, которая направляет деятельность предприятия. Таким образом, развитой или зрелой корпорацией называется корпорация, в которой власть перешла к техноструктуре. 

Третья глава контрольной работы посвящена изучению институционально-социологическому направлению во Франции. Среди французских сторонников институционально-социологического направления особое место принадлежит Ф. Перру. Общая экономическая теория Перру распадается на две части. Первая – теория доминирующей экономики, которая призвана дать новое описание современного капиталистического хозяйства. Вторая часть его теории называется теория гармонизированного роста. Она должна указать пути и методы совершенствования капиталистического хозяйства с помощью государственного регулирования. Третья часть – теория всеобщей экономики – рисует общество будущего, в котором производство осуществляется для каждого человека, отсутствует нужда и насилие. Экономический мир Перру базируется на неравенстве как основополагающем принципе хозяйственной жизни. Он считает, что в социально-экономической системе современного капиталистического общества нет никаких внутренних побуждений, которые толкали бы эту систему к установлению равенства. Неравенство вытекает из различий в размерах производства и капитала, из различной степени информированности партнеров, из принадлежности к различным областям хозяйства.
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Тема 3. Эволюционная экономическая теория

ПЛАН
1. Методология эволюционной экономической теории.

2. Структура эволюционных моделей. 

3. Эволюционная модель экономического роста.

Основной целью контрольной работы является раскрытие теоретических и методологических аспектов эволюционной экономической теории, исследование ее особенностей и закономерностей.

 В первой главе контрольной работы необходимо подробно остановиться на методологическом базисе эволюционной экономической теории. Здесь следует заметить, что подход к исследованию экономических явлений, сформированной в рамках эволюционной экономической теории восходит к трудам Мальтуса и Дарвина. Именно эволюционная теория биологического развития Дарвина послужила отправной точкой в исследованиях многих известных ученых –экономистов, среди которых можно назвать Й. Шумпетера, Н. Ричарда, У. Сиднея и др. В рамках данной главы необходимо показать принципиальное отличие эволюционной экономической теории от ортодоксальной. В эволюционной теории предполагается, что фирмы руководствуются стремлением получить прибыль и занимаются поисками путей ее увеличения, но в отличие от ортодоксальной теории, здесь не предполагается максимизации прибыли по четко определенному и заданному экзогенно множеству вариантов выбора. Анализ в рамках эволюционной теории не сосредоточен на гипотетических ситуациях равновесия отрасли. Соответственно применяемая методика моделирования не использует исчисление максимумов при выводе уравнений, описывающих поведение фирмы. В каждый заданный момент времени фирмы, деятельность которых описывается в модели, просто обладают определенными потенциальными возможностями и правилами принятия решений. Эти возможности и правила изменяются с течением времени как в результате целенаправленных усилий, так и по причине случайных событий. 


Вторая глава контрольной работы посвящена изучению структуры эволюционных моделей. Применяемые фирмами правила принятия решений образуют базисную рабочую концепцию. В эволюционной теории отвергается точка зрения, согласно которой максимизирующее поведение служит объяснением, почему правила принятия решений именно такие. Эволюционная теория обходится без всех трех базовых компонентов максимизационных моделей – глобальной целевой функции, точно определенного множества вариантов выбора и максимизирующего руководства к действию фирмы. «Правила принятия решений» тесно связаны с «технологией» производства, тогда как с точки зрения ортодоксальной теории это не так. Общим термином для всех нормальных и предсказуемых образцов поведения фирм в эволюционной теории является «рутина». Употреблен6ие этого термина охватывает широкий диапазон различных аспектов деятельности фирм, начиная от вполне конкретных технических методов производства товаров и услуг до политики в области инвестирования, НИОКР или рекламы. В эволюционной теории рутины играют такую же роль, как гены в биологической эволюционной теории. Далее, в этой главе необходимо показать виды рутин, их влияние на поведение как отдельной фирмы, так и общества в целом.


В третьей главе основное внимание следует уделить рассмотрению динамических процессов в эволюционной экономической теории. Здесь необходимо отметить, что главные интересы эволюционной теории связаны именно с динамическим процессом, посредством которого совместно определяются и образцы поведения фирм о времени, и последствия поведения фирм для рынка. Значительное место в эволюционной концепции занимает эволюционная модель экономического роста. В данном контексте следует отметить роль неоклассической теории времени проблем экономического роста. Неоклассическая теория задала тон мышлению о факторах, стоящих за экономическим ростом в экономике в целом и в отдельных ее секторах. Она привлекла внимание к историческим изменениям пропорций между факторами производства и установила фокус анализа на соотношении между этими изменениями и ценами факторов производства. Однако слабость неоклассической теории состоит в том, что она предоставляет анализу технологических изменений неадекватные средства. В частности, ортодоксальная доктрина не дает никакой возможности примирить анализ роста на уровне экономике или ее сектора с тем, что известно о процессах технологических изменений на микроэкономических уровне. Ключевые идеи эволюционной теории состоят в том, что фирмы в любой период обладают разнообразными потенциальными возможностями, процедурами и правилами принятия решений, которые определяют их действия при заданных внешних условиях. Фирмы также занимаются разнообразным поиском, в ходе которого они открывают, рассматривают и оценивают возможные изменения способных ведения дел. Фирмы с рентабельными при данных условиях рынка правилами принятия решений расширяются; размер тех фирм, что оказались нерентабельными, сокращается. Далее в третьей главе следует показать особенности эволюционного моделирования экономического роста. 
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Тема 4. Институциональная система и ее основные элементы

ПЛАН
1. Понятие институциональной системы.

2. Базовые институты и их роль в трансформации институциональной системы.

3. Особенности институциональной системы России.

В первой главе контрольной работы необходимо отметить возрастающую роль институтов в достижении конкурентоспособности и успешном развитии экономической системы. Формирование и эффективное функционирование институтов является необходимым условием сбалансированного общественного воспроизводства, поскольку сокращает объем трансакционных и трансформационных издержек как для предпринимателей, так и для общества в целом. В данной главе следует дать определение институциональной системы и институциональной структуры, вытекающее из трудов многих ученых, изучающих институционализм, показать сходство и различие данных категорий. Рассматривая институциональную систему, следует остановиться и на дефиниции институтов, под которыми понимаются устойчивые постоянно воспроизводящиеся социальные, правовые, экономические и другие отношения, которые и структурируют общественную жизнь. В этой же главе необходимо рассмотреть и основополагающие функции институтов.

Вторая глава контрольной работы посвящена изучению базовых институтов, формирующих институциональную систему. Так, например, проф. Кирдина С.Г. понимает под базовыми институтами совокупность экономических, политических и идеологических норм, регламентирующих три среза общественной жизни – экономики, политики и идеологии. Совокупность базовых экономических, политических и идеологических институтов Кирдина С. называет институциональной матрицей. Далее можно рассмотреть особенности институциональной матрицы российской социально-экономической системы. Еще одна классификация базовых институтов связана с выделением конкретных видов институтов, таких как права собственности, свободная цена, определяемая динамикой спроса и предложения, культурные традиции и ценности. В этой же главе следует дать характеристику формальных и неформальных институтов. Институты играют значительную роль в трансформации всей социально-экономической системы. В этой связи необходимо показать каким образом эволюция институтов обусловливает будущий контур экономической системы.

В третьей главе следует уделить внимание изучению особенностей институциональной системы России. Здесь необходимо отметить, что неформальные, а тем более формальные ограничения не являются продуктом исключительно спонтанного развития. На формирование этих двух уровней можно воздействовать, однако при этом следует учитывать механизм их трансформации. Создание и поддержание институтов во многом основывается на механизме принуждения со стороны третьего лица (как правило, государства). Степень соответствия целей, поставленных перед институциональными ограничениями и решениями, которые принимают индивидуумы, зависит от эффективности принуждения. Принуждения осуществляется: во-первых, через внутренние ограничения деятельности, во-вторых, через страх перед наказанием за нарушение соответствующих норм, в-третьих, через общественные санкции или государственное насилие. В данном контексте необходимо показать каким образом происходило формирование институциональной системы в России в период создания основ рыночной экономики. Здесь следует выделить два основополагающих пути формирования институтов: революционный и эволюционный и показать их значения для отечественной институциональной системы.
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Тема 5. Институциональные изменения в условиях переходной экономики.
ПЛАН

1. Понятие институциональных изменений.

2. Институциональные изменения и государство.
3. Институциональные изменения в условиях переходной экономики.

Основная роль, которую играют институты в обществе, заключается в уменьшении неопределенности путем установления устойчивой взаимосвязи между членами общества.

В первой главе необходимо дать определение институциональных изменений, выделить их основные виды. Все институциональные изменения можно разделить на три группы:

1. Инкрементные институциональные изменения за счет закрепления неформальных правил, норм, институтов в относительно малых группах с семейно-родственными связями. Эффективно снижают трансакционные издержки для членов группы.

2. Эволюция институтов. Возникающие неформальные практики постепенно закрепляются как общепризнанные в формальных институтах.

3. Революционные институциональные изменения. Обычно проявляются при экзогенном заимствовании институтов, или их «импорте». 
 Необходимо показать, что способ институционального отбора будет напрямую определяться предельной выгодой (соотношением количества блага и издержек) от применения определенных институтов. 

Во второй главе следует рассмотреть влияние государства на происходящие институциональные изменения. Государство может как способствовать созданию эффективных рыночных институтов, так и наоборот, создавать институциональную структуру, которая не позволяет проявиться преимуществам конкурентного порядка из-за монопольной власти и других факторов, ведущих к росту трансакционных издержек. Все зависит от конкретных исторических условий и сравнительной эффективности в этих условиях той или иной системы хозяйственной координации. Институты, генерируемые государством, могут не только способствовать повышению эффективности (в смысле приближения к условиям Парето-оптимального распределения ресурсов), но и препятствовать ему. Следует  рассмотреть эндогенный и экзогенный подходы  анализа государственной политики в рамках институциональной программы.
В третьей главе контрольной работы необходимо показать отличительные черты институтов переходной экономики, получившей название «меркантилизм» или «экономика властных группировок». Меркантилизм как промежуточный тип хозяйственной системы представляет собой экономику, в которой существует рыночный обмен, но институциональная структура не позволяет использовать преимущества расширенного рыночного порядка. Институциональная структура такого экономического порядка характеризуется сильным регламентирующим влиянием государства, которое существенно зависит от элитарных групп, получающих привилегии различного рода. Следует остановиться на отличиях экономики властных группировок от рыночной и плановой экономических систем.
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Тема 6. Институт предпринимательства и его роль в современной экономике

ПЛАН
1. Теоретические подходы к определению предпринимательства.

2. Институт предпринимательства как базовый компонент институциональной системы.

3. Особенности становления института предпринимательства в России.

В первой главе контрольной работы необходимо остановиться на теоретических подходах к определению предпринимательства. Развитие постиндустриального общества предъявляет более высокие требования к качеству функционирования базовых институтов, одним из которых и является институт предпринимательства. Особая роль предпринимательства в институциональной системе связана с его способностью генерировать идеи, тем саамы способствую эволюционным преобразованиям. В экономической литературе содержание предпринимательской деятельности трактуется достаточно разнообразно. Так, П. Друкер считает, что предпринимательство – это то же самое, что человеческая деятельность, то есть любой, кто действует, занимается предпринимательством. Таким образом предпринимательство – это вообще поведенческая особенность определяемая действиями по выявлению возможностей для ведения бизнеса и умению воспользоваться ими.

Вторая глава контрольной работы посвящена развитию института предпринимательства как базового компонента институциональной системы. В современных условиях предпринимательство является субъектом воспроизводственного процесса, поскольку оно органично встроено в системы общественного разделения труда и воспроизводства общественного капитала не только в рамках национальной, но и мировой экономик. В связи с этим предпринимательский капитал есть часть общественного капитала, выполняющий в данной системе отношений определенные специализированные функции.  Условия воспроизводства предпринимательства – это условия постоянной ресурсной зависимости и неустойчивости во всех формах его движения – в денежной, производительной и товарной. Поэтому еще одной важной целью его функционирования – обеспечение динамической рыночной устойчивости на основе формирования и более полной реализации своего инновационного потенциала, обеспечивающего ему не только адаптацию, но и саморазвитие в изменяющихся условиях внешней среды. В данной главе следует подробно остановиться на традиционных функциях предпринимательства, среди которых наиболее важными являются: ресурсная, организационная и творческая. 

 В третьей главе контрольной работы необходимо раскрыть особенности развития института предпринимательства в России. Здесь следует заметить, что специфика функционирования отечественного предпринимательства заключается в том, что прежняя система не содержала в себе такой феномен как предпринимательство,  во всяком случае как типичный и достаточно массовый элемент системы. Развитые же рыночный системы имеют дело с цивилизованным предпринимательством, в то время как для России возникновение и развитие предпринимательства представляет достаточно новый элемент системы.  Кроме того, образование большинства субъектов предпринимательства было вызвано в большей степени институциональной необходимостью, нежели общественными потребностями.
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Тема 7. Институционализм как методология экономической науки

ПЛАН
1. Институционализм как основное направление ХХ века. 

2. Основные институциональные школы: классический институционализм, современный институционализм, неоинституционализм.

3. Особенности методологического базиса институционального направления.

Первая глава контрольной работы посвящена изучению институционализма как одного из популярных направлений ХХ века.  В начале ХХ века капитализм вошел в стадию своего развития, получившую название империализм. Изменилась социально-экономическая обстановка, все явственней становился недостаточность микроэкономика и ее объяснений всех процессов в рамках теории цены, совершенной конкуренции, равновесия. Поэтому не случайно стало возникновение институциональной теории, источники которой просматриваются в идеях исторической школы, в осознании необходимости социального контроля над производством, в признании факта серьезного влияния на экономические процессе неэкономических факторов: психологических, правовых, социальных, индустриальных. Важнейшей чертой институционализма является отстаивание идеи социального контроля над экономикой. Институционалисты доказывают, что механизм капиталистической конкуренции не обеспечивает равновесия спроса и предложения, а капитализм не является «естественной» системой отношений. 

Во второй главе контрольной работы следует более детально остановиться на классификации институционального направления, которое включает достаточно большое число течений и школ. Так, в 70-е годы ХХ века институционализм трансформировался в институционально-социологическое направление. Главными идеологами данного направления стали Дж. Гэлбрейт, Ф. Перру, Г. Мюрдаль. Важнейшим определяющим признаком данного течения является критическое отношение к неоклассической концепции рынка. Институционалисты критикуют неоклассическую школу, во-первых, за узость исходной методологии, игнорирующей роль социологических, политических, социально-психологических факторов в функционировании экономического механизма, за игнорирование важнейших структурных и институциональных особенностей реальной экономики; в-третьих, за идеологическую предвзятость неоклассической теории. Дальнейшее развитие институционального направления привело к возникновению новой институциональной школы во главе с Р. Коузом. В рамках данного подхода исследуется функционирование фирмы как института. Определение фирмы как организационной единицы, создаваемой и управляемой людьми в целях получения прибыли составляет методологический базис неоинституционализма. Фирма – это институт, преобразующий ресурсы в продукции. Эта ее функция связана с многосложной системой связей и соглашений, с корректировкой целей, с определенными правилами принятия решений, с обратным воздействием на деятельность фирмы институциональной среды. Отсюда следует нетрадиционный подход к понимаю и трактовке фирмы как институциональной организации, связанной системой контрактов внутри организации и с другими фирмами. Институты представляют собой механизм управления контрактными отношениями. Контракты это сделки, соглашения. Все сложные контракты являются несовершенными и требуют постоянного взаимодействия участников сделки. В итоге в некоторой степени меняется сам предмет экономической науки: она все больше становится наукой о контрактах, а не наукой о выборе. Целью хозяйственной деятельность становится на максимизация прибыли, а снижение издержек, затрат на управление сделками. 

Третья глава посвящена непосредственно особенностям методологии институционализма. Методологическая основа институционализма базируется на некоторых определяющих принципах. Во-первых, это междисциплинарный подход, связанный с самим объектом исследования – институтами, структурными и функциональными аспектами институциональной системы в сфере экономики как части целостного общественного механизма. Такая проблематика предполагает расширение рамок экономической теории и преодоление ее замкнутости; она оказывается тесно связанной с другими обществоведческими дисциплинами – социологией, политологией, социальной психологией и др. Еще один методологический принцип – принцип историзма – выражается в стремлении выявить движущие силы и факторы развития, основные тенденции общественной эволюции, а также обосновать целенаправленное воздействие на перспективы общественного развития. Большое внимание институционалисты уделяют общественными противоречиям. Западное общество, считают они, достигло такой стадии, которая характеризуется глубоким несоответствием уровня развития науки и технологии общественным институтам. В этой связи представители институционального направления особе внимание уделяли проблемам экономической власти, связанными, во-первых, с процессами монополизации, и изменениями в рыночном механизме и во-вторых, с возрастанием вмешательства государства в социально-экономические процессы. 
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Тема  8. Институциональные ловушки и их влияние на экономические реформы

ПЛАН

1. Понятие институциональных ловушек.

2. Виды институциональных ловушек.

3. Применение теории институциональных ловушек.
Проблема «институциональных ловушек» в настоящее время является очень актуальной для стран с переходной экономикой. Под институциональной ловушкой понимают неэффективную устойчивую норму (институт), имеющий самоподдерживающийся характер.  Студенту необходимо рассмотреть подходы к пониманию институциональной ловушки различных представителей институционального направления на примере QWERTY –эффекта, а также рассмотреть причины возникновения институциональных ловушек

Далее следует рассмотреть виды институциональных ловушек – бартер, неплатежи, коррупция, уклонение от налогов и др. Следует раскрыть причины попадания экономики  в перечисленные выше ловушки на примере РФ  и показать, какие последствия наступают в экономической жизни страны.

В третьем вопросе следует остановиться на проблемах выхода из институциональной ловушки, показать, что этот процесс достаточно длительный и тяжелый и может происходить двумя путями: эволюционным и революционным.

 При эволюционном пути условия выхода формируются самой экономической системой, революционный путь предполагает ликвидацию неэффективной нормы насильственным путем. Следует также оценить издержки выхода из институциональной ловушки и показать применение теории институциональных ловушек для анализа макроэкономической политики.
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Тема 9. Изменение институтов во времени: эволюция институтов.

ПЛАН
1. Содержание института как экономической категории.

2. Основные направления эволюции институтов.

3. Особенности изменения институтов во времени в российской социально-экономической системе. 

В первой главе контрольной работы необходимо раскрыть содержание института как экономической категории. Здесь следует отметить, что под институтами в общем случае понимаются устойчивые постоянно воспроизводящиеся социальные, правовые, экономические и другие отношения, которые структурируют общественную жизнь. Сущность социально-экономических институтов проявляется в их функциях, наиболее важными из которых являются следующие: интегрирующая, информационная, регулирующая, негаэнтропийная. Институты являются неоднородными и включают в себя как формальные правила и неформальные ограничения, так и определенные характеристики принуждения к выполнению тех и других. Формальные правила фиксируются в правовых актах и утверждаются конкретными полномочными органами.  В отличие от них неформальные правила обычно не имеют конкретных «авторов». Они как правило документально не подтверждаются, а если подтверждение и происходит, то такой документ формально не обязателен к исполнению. Соблюдение неформальных правил связано в большей степени с функционированием социального капитала, имеющему в своей основе доверие и репутацию участников рынка, а также уверенность в том, что другие участники рынка знают необходимые правила и готовы из соблюдать. Более того, неформальные правила не могут претендовать на универсальность, поскольку они привязаны к конкретным сегментам рынка и отдельным группам. 

Вторая глава контрольной работы посвящена исследованию эволюции институтов и тех форм, которые она может принимать. Одной из форм трансформации институтов во времени можно считать легализацию неформальных рамок, т.е. превращение из в формальные. Такой сценарий принято называть эволюционным, или генетическим. Он предполагает, что новые формальные институты возникают не на пустом месте, а в процессе трансформации существующих неформальных. Развитие формальных институтов воспроизводит уже сложившиеся на уровне неформальных рамок тенденции.  Здесь следует отметить, что далеко не всегда эволюционно возникшие институты эффективны в обеспечении совершения сделок с минимальными издержками. Ключевой момент в определении эволюционного варианта заключается в воспроизводстве в писаном праве тенденций, сложившихся на уровне обычаев и традиций, и нет никаких гарантий того, что сложившиеся вчера традиции придутся к месту при совершении сделок сегодня. Другой путь трансформации институтов является революционным, который заключается в попытках изменить, прежде всего, формальные рамки, ориентируясь уже на известные образцы. Речь идет об импорте формальных институтов, уже доказавших свою эффективность в обеспечении взаимодействий, и отхода на этой основе от тупиковой траектории институционального развития. В отличие от генетических изменений, сопровождающих эволюцию институтов революционные изменения можно назвать онтологическими: желаемая ситуация проецируется на все общество. Еще одно отличие от эволюционного варианта изменений заключается в необходимости политической воли для осуществления революционных преобразований. Роль государства из чисто технической, сведенной к законодательной фиксации неформальных норм, превращается в главенствующую. 

Третья глава контрольной работы посвящена рассмотрению эволюции институтов в российской социально-экономической системе в период формирования основ рыночной экономики. В этой связи необходимо исследовать условия и факторы, способствующие трансформации институтов в России.  Следует заметить, что основным путем изменения институтов был выбран революционный, предполагающий их импорт. Несомненно стран- импортер имеет ряд существенных преимуществ в виде доказавшие свою эффективность в обеспечении экономических взаимодействий институтов и освобождается от поиска оптимальной институциональной структуры методом проб и ошибок. В истории России можно найти множество примеров, как импорта, так и экспорта институтов, которые и следует рассмотреть в данном разделе. 
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Тема 10.  Государство как организация

ПЛАН

1. Государство. Подходы к рассмотрению государства.

2. Функции государства.
3. Провалы государства.
Государство – это особый случай властных отношений, которые возникают в результате передачи гражданами части своих прав на контроль своей деятельности в сферах спецификации прав собственности, создания каналов обмена информацией, разработки стандартов мер и весов, правоохранительной деятельности и производства общественных благ.

Существуют несколько подходов к рассмотрению государства: 

- государство рассматривается как фирма с одним либо коллективным собственником;

- государство как не фирма.

В работе необходимо дать характеристику этим подходам и рассмотреть феномен возникновения государства, в рамках корпоративной теории, теории общественного договора, теории имплицитного контракта.

Граждане добровольно отказываются от части своих прав и передают  их государству, так как оно успешнее справляется с рядом функций по обеспечению взаимодействий. В работе следует охарактеризовать функции, которые призвано выполнять государство (спецификация и защита прав собственности; создание каналов и механизмов  физического обмена товаров и услуг; производство общественных благ и др.).

Функционирование государство связано с трансакционными издержками. Они тем больше, чем большее число трансакций выполняет государство.  В результате существования трансакционных издержек возникают так называемые «провалы» государства – несоответствие доходов и расходов; отсутствие четких критериев эффективности деятельности; неравномерное распределение ресурсов и т. д. 

Рассмотрев «провалы» государства, студенту следует  сделать вывод о пределах роста государства.

ЛИТЕРАТУРА
1. Шаститко А.Е. Новая институциональная экономическая теория. — 4-е изд., перераб. и доп. — М.: Экономический факультет МГУ, ТЕИС, 2010. — 828 с

2. Институциональная экономика: Учеб. пособие / Под рук. акад. Д. С. Львова. — М.: ИНФРА-М, 2001. — 318 с. 

3. Уильямсон О. И. Экономические институты капитализма. С-Пб., Лениздат., 1996 -800 с.

4. Аузан А. А. «Институциональная экономика»  Инфра-М. -М. 2011 – 447 с.

5. Аузан А. А. «Институциональная экономика: Новая институциональная экономическая теория»  Инфра-М. -М. 2005 – 415 с.

6. Олейник А.Н. Институциональная экономика: Учебное пособие. — М.: ИНФРА-М, 2004. - 416 с. - (Серия «Высшее образование»).

7. Капелюшников Р. Экономическая теория прав собственности. М.: ИМЭМО, 1990. 

8. Фуруботн Э. Институты и экономическая теория. Достижения новой институциональной экономической теории/Э.Фуруботн, Р.Рихтер. — СПб.: Изд. Дом СпбГУ, 2005.

9. Агапова И. И. Институциональная экономика. Учебное пособие. М. Магистр. 2009. -269 с.

10. Корнейчук Б. В.  Институциональная экономика. М. Гардарики. 2007. -255 с.

Тема 11. Типология государств в институциональной экономике
ПЛАН

1. Государство и проблема принципала-агента.

2. Модель стационарного  и нестационарного бандита.

3. Контрактная  и эксплуататорская модели государства.

Поскольку государство представляет собой сеть социальных контрактов, на первый план выходит проблема принципала-агента.  В работе следует показать двойственность данной проблемы применительно к теории государства и выделить опасности, существующие в данной модели.

Далее следует рассмотреть модель стационарного бандита, в котором государство выступает как бандит, который обирает своих подданных, используя преимущество в осуществлении насилия, выявить его отличия от нестационарного бандита в структуре доходов и расходов. Следует также остановиться на ограничениях монопольной власти правителя, лимитирующих его деятельность по ограблению своих подданных (возможность смены подданства, возможность смены правителя и др.)

В третьем вопросе необходимо дать характеристику контрактного и эксплуататорского типа государств, выделив  предпосылки  существования каждого типа государства, их цели, роль, которую они играют в спецификации и защите прав собственности, а также показать методы оценки характера государств. 
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Тема 12. Фирма как экономическая организация
ПЛАН
1. Основные теоретические подходы к исследованию фирмы.

2. Основные типы фирм.

3. Организационно-правовая форма как источник информации о стратегии фирмы.
В первом вопросе необходимо рассмотреть различные подходы к исследованию фирмы как экономической организации. Наиболее известными в экономической литературе являются неоклассический и институциональный, в рамках которого выделяется контрактная теория фирмы и теория принципала-агента. Неоклассический вариант теории фирмы исходит из ее существования как из готовой предпосылки. Примером тому модели, в которых фирмы приобретают ресурсы на рынке, трансформируя их в продукты, которые, в свою очередь, реализуются на рынке. Согласно традиционному взгляду, в основе всех неоклассических моделей, рассматривающих фирму как максимизатора прибыли лежат несколько допущений:

1) Под прибылью однозначно понимают разность между выручкой и совокупными издержками, включая альтернативные издержки и налоги. Прибыль поддается измерению.

2) Фирма действует как принимающая решения неделимая единица, поведение которой сходно с поведением индивидуального предпринимателя. 

В рамках контрактной теории фирма представляет собой совокупность отношений между работниками, управляющими и собственниками. Эти отношения часто выражаются договорами - контрактами. Контракты не обязательно заключаются в формальной форме (т.е. фиксируются на бумаге), также они могут принимать вид неформальных договоров (соглашений, контрактов). В институциональной теории фирмы - фирма, представляя собой совокупность внутренних и внешних контрактов, сталкивается с двумя типами затрат на обеспечение их выполнения: трансакционными издержками и издержками контроля (организационными издержками). Теория принципала-агента основана на разделении функций собственника фирмы и управленца. Отделение собственности от текущего контроля на крупных корпорациях порождает конфликт интересов между собственниками и управляющими. Цель собственника - максимизация прибыли, в то время как цели управляющих - спокойное существование; престиж, роскошь и траты на личные интересы; профессиональный интерес.Отделение собственности от контроля и возникновение проблемы означает, что в действительности происходит разделение собственности на несколько компонентов: между владением, реализуемым посредством купли-продажи акций и получением дивидендов, и распоряжением, которое проявляется в текущем функционировании компании. Причем за собственником компании остается функция владения, а за управляющими (особенно верхнего уровня) - функция распоряжения.

Второй вопрос контрольной работы посвящен рассмотрению основных типов фирм по функциональному назначению. Факторинговые фирмы (фактор-фирмы). Основная технология факторинга: фактор-фирма покупает у своих клиентов неоплаченные их контрагентами счета; в течение 2-3 дней она оплачивает им от 70 до 90% требований в виде аванса; оставшиеся 10-30% клиент получает после того, как к фактор-фирме поступят оплаченные счета от контрагентов.

Обычно фактор-фирма является дочерней или зависимой фирмой какого-либо банка. Ставка фактор-фирмы составляет от 0,5 до 1,5% суммы счетов. Факторинг снижает риск маркетинговой деятельности на внешних рынках, в особенности для малых и средних предприятий. Далее необходимо рассмотреть инжиниринговые фирмы. Здесь следует дать определение инжиниринга, под которым понимается предоставление услуг клиенту при строительстве промышленных и других объектов. Инжиниринговые фирмы объединены в два международных союза - Европейский комитет инженерно-консультационных фирм и Международную федерацию инженеров-консультантов. Еще одним видом фирм являются лизинговые. Лизинг - это операции по аренде имущества на срок, как правило, свыше одного года. Договор аренды (лизинга) определяется как контракт между арендодателем и арендатором относительно найма последним определенного имущества, предоставленного производителем или поставщиком такого имущества. Арендодатель сохраняет за собой право собственности на это имущество.

Третий вопрос контрольной работы связан с рассмотрением организационно-правовых форм фирмы. В данном разделе необходимо раскрыть особенности основных организационно-правовых форм, исследовав возможности их функционирования в конкурентных условия современной социально-экономической системы.
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Тема 13. Теория экономических организаций
ПЛАН
1. Организация в экономической теории

2. Организационная структура

3. Контроль и власть в хозяйственной организации

Работа должна быть посвящена раскрытию содержания теоретических подходов к организации хозяйственной деятельности и их практической значимости. В начале необходимо остановится на различных трактовках «организации».

Принципы индивидуализма, присущие ортодоксальной классической теории фирмы, позволяют рассматривать отношения как первичный элемент организации.Это дает возможность определить некоторые виды экономических отношений, складывающихся в организации такие как: контроль, экономическая власть, мотивация, и способы передачи информации внутри организации. Используя вышеперечисленные инструменты, можно проанализировать влияние различных форм собственности на структуру и эффективность организации. Следуя логике А. Маршалла, раскройте уровневое содержание организации.

Далее остановитесь на понимании Р. Коузом специфических, отличных от рыночных характеристик организации, позволяющих экономить на трансакционных издержках, заменив их координационными внутри организации. Раскройте содержание основных признаков организации с точки зрения ученого цель,  обособленность, наличие связей между отдельными элементами,  саморегулирование,  организационная культура.

Принципиально важным моментом в раскрытии темы является вопрос о процессе принятия решения в организации. Особое звучание в этой связи приобретает распределение прав собственности и тип контроля и экономической власти внутри организации. Покажите специфичность координации действий на уровне макросистем, в централизовано управляемом хозяйстве и на микроуровне. 

Завершая работу над первым вопросом, раскройте неоднозначность и противоречивость знака равенства между понятиями: «институты», «фирмы» и «организации». В качества примера остановитесь на точке зрения Оливера Уильямсона, согласно которой институты рассматриваются как механизмы управления контрактными отношениями, и важнейшими экономическими институтами являются фирмы, рынки и отношенческая контрактация. Противоположной точки зрения придерживается, например, Д. Норт, который подчеркивая важность различий между институтами и организациями, показывает, что их взаимодействие, в конечном счете, является источником экономической эволюции и институциональных изменений. Сформулируйте по этому поводу собственную позицию и аргументируйте ее положения.

Во второй части работы остановитесь на характеристиках организационной структуры. Приведите несколько определений и раскройте содержание устойчивости, консервативности, адаптивности и пр. организационной структуры. Дайте определение пяти основным фазам цикла жизни организации и сформулируйте законы организации:1- синергии, 2- дополнения,3- сохранения пропорциональности,4- композиции, 5- самосохранения, 6- информированности, 7- необходимого разнообразия.
Предваряя раскрытие третьего вопроса работы, остановитесь на различных видах (искусственная, естественная организация) и типахорганизационной структуры (линейная, матричная, дивизионная и т.д.).Покажите влияние структуры организации (в частности социальной структуры)на эффективность внутриорганизационных потоков. Автору работы рекомендуется из нижеприведенного списка выбрать одно из направлений (или раскрыть содержание другой формы, не вошедшей в этот список) современных форм организации и привести их примеры из реальной практики:

- Гетерархиякак способ организации, отличающийся от рыночного и иерархического тем, что базируется на горизонтальном формировании власти.

- Сетевая организация - идеальный организационный тип, характеризующийся структурой свободно связанной сети абсолютно равноправных и независимых партнеров.

- Виртуальное предприятие - добровольная временная форма кооперации нескольких независимых партнеров, обеспечивающая благодаря оптимизации процесса создания благ большую выгоду клиентам 

- Аутсорсинг - процесс выведения из состава компании тех видов деятельности, которые напрямую не связаны с производством уникальной продукции (услуг) и не привносят существенного вклада в создание компанией добавленной стоимости

- Контрактное производство- особая практика производства, при которой заказчик (держатель торговой марки, обладатель патента, разработчик продукта) размещает заказ на производство самого продукта на стороне - у независимого производителя

- Оболочечная организация - компания, в которой часть функций, прежде всего, производство, передана на контрактной основе другим фирмам.

Заключительный вопрос контрольной работы посвящен контролю и власти в хозяйственной организации.Функционирование любой хозяйственной организации возможно только в рамках институционально оформленных прав собственности. В свою очередь собственность как экономический институт представляет собой санкционированные и признанные легитимными в обществе правила и механизмы контроля и осуществления властных полномочий над объектом собственности. Раскройте содержание «отношения власти» и «иерархия». Далее остановитесь на процедуре контроля и его механизме в различных типах хозяйственных организаций. Покажите сложность взаимодействия экономической власти и контроля на примере конфликта интересов. Приведите варианты разрешения указанного конфликта, особое внимание в этом связи уделите контракту. Раскройте содержание контрактного подхода «принципал-агент» при  определении границ организации и ее оптимального размера.
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Тема 14. Организация и теория групп
ПЛАН

1. Организация и группы

2. Традиционная теория групп

3. Большие группы

4. Малые группы

5. Группы специальных интересов и распределительные коалиции

Анализ организаций и групп во многом заимствован экономистами у социологов, поэтому в начале работы следует остановиться на основных категориях, используемых в исследованиях. Дайте определение социальной группе, первичной группе, вторичной группе и организации. Покажите неизбежность формирования сетевых связей внутри любой организации и важность изучения как формальных, так и неформальных характеристик организации. Определите содержание, роль и место бюрократии в крупных организациях.

Во втором вопросе сформулируйте принципы традиционной теории групп. Раскройте направления развития этой теории: казуальное и формальное. Покажите неоднозначность ответа на вопрос о фундаментальных источниках формирования малых групп в примитивном обществе и больших групп (добровольных ассоциаций) в современности. 

Далее остановитесь на отличительных функциональных особенностях малых и больших групп, а также на их общих коллективных чертах.

Раскрывая в третьем вопросе особенности больших групп, приведите их реальные примеры. Опишите интересы больших групп и проблемы их согласования. Дайте определение рациональному эгоистическому поведению каждого члена большой группы и значению принуждения ради достижения общегрупповых целевых установок. Покажите аналогию между сочетанием личных и общественных интересов и рынком совершенной конкуренции. Достижение какой-либо общей цели или удовлетворение какого-либо общего интереса означает, что для этой группы было обеспечено общественное благо. Дайте определение коллективному (общественному) благу и раскройте смысл проблемы «безбилетника».

Четвертый вопрос контрольной работы посвящен малым группам. Ответьте на вопрос о причинах их повышенной относительно больших групп эффективности. Сформулируйте правило производства коллективного блага в малых группах и условия добровольного его производства. Оцените преимущества индивида малой группы, которые он получит от потребления коллективного блага, над самостоятельным его производством.

Заключительный вопрос работы посвящен группам специальных интересов и распределительным коалициям. В современной экономике распределение доходов во многом детерминируется взаимодействием групп с особыми интересами. Эта проблема получила отражение в многочисленной экономической и социологической литературе, посвященной теории групп и коллективным взаимодействиям. Наиболее известными среди экономистов стали работы М. Олсона, среди представителей неоинституционализма - работы Дж. Коммонса, социологов - Г. Зиммеля, М. Вебера. Приведите основные положения теорий наиболее известных ученых по эффективности распределения ресурсов и доходов. Раскройте содержание понятия «группа специальных интересов». Покажите сдерживающие и стимулирующие возможности таких групп и ограничения их деятельности.

Поясните роль избирательных институтов в процессе включения группы со специальными интересами в производство какого-либо коллективного блага. Проведите классификацию избирательных стимулов, выделив сильные и слабые социальные стимулы. 
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Тема 15. Трансакции в экономике.
ПЛАН
1. Понятие и значение трансакции.

2. Параметры трансакций

3. Соотношение трансакции и правил в институциональной экономике.

В основе теории трансакций лежит идея редкости ресурсов, вследствие которой у экономических субъектов возникает конфликт по поводу их использования.  В первом пункте  следует рассмотреть подходы к определению трансакций в экономике,  показать отличие трансакции от простого обмена товарами и услугами. Далее следует показать, какие различают виды трансакций.

Значение классификации трансакций состоит в том, что она показывает возможность анализа альтернатив, опосредующих обмены между экономическими агентами.

Трансакции могут заключаться в явной  и неявной форме.  Трансакции заключаются в явной институциональной форме, если участники сделки задают новый набор правил, не учитывая, какие именно трансакции будут осуществляться, фиксируя только тип таких трансакций. Трансакция, заключаемая в неявной институциональной форме – «это когда вместе с конкретной товарной сделкой осуществляется попутно выбор определенной институциональной формы, в которой происходит данная трансакция». При этом выбирается та форма, которая представляется экономическому агенту наиболее эффективной среди доступных ему форм.

Также следует рассмотреть виды экономических трансакций, предложенных Коммонсом: трансакция сделки, трансакция управления, трансакция рационирования, показать их особенности.
Во втором пункте нужно охарактеризовать основные параметры трансакций: специфичность активов, неопределенность и частота.

К специфичности активов можно отнести специфичность местоположения; специфичность физических активов (например, специализированные штампы, необходимые для производства данного товара); специфичность человеческих активов (проблемы мобильности рабочей силы, подготовка кадров непосредственно на рабочем месте) и др.

Наличие неопределенности связано с различиями в способности структур управления эффективно реагировать на нарушение нормального хода хозяйственных процессов, например существование ограниченной рациональности и оппортунизма. 

Частота трансакций является их важным параметром. Нестандартные трансакции, должны обслуживаться при помощи специальных структур управления. Однако функционирование таких структур сопряжено с большими затратами, и оправдываются они  или нет, зависит от степени получаемой выгоды и от степени частоты трансакций, следовательно, чем регулярнее, крупнее трансакции, тем легче покрываются расходы на управление.

В третьем пункте необходимо показать, каким образом  правила как ключевой элемент институтов  могут обеспечить стабилизацию отношений между индивидами в обществе, снижая тем самым момент неопределенности и одновременно определяя распределительные последствия взаимодействия экономических агентов. 
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Тема 16. Трансакционные издержки. Проблема измерения трансакционных издержек.

ПЛАН
1. Трансакционные издержки: содержание и значение 

2.  Классификация трансакционных издержек

3. Проблема измерения трансакционных издержек

Экономическая теория трансакционных издержек занимает центральное положение в новой институциональной теории. Проблема издержек осуществления трансакций поставлена в статье Р. Коуза « Природа фирмы».  Этот подход получил развитие также от работ Дж. Стиглера, Ф.Хайека и др.   Известно как минимум три варианта объяснения, откуда и почему при совершении трансакции возникают трансакционные издержки: подход теории трансакционных издержек, подход теории общественного выбора и подход теории соглашений. В первой пункте работы следует рассмотреть вышеназванные подходы к природе трансакционных издержек  и показать, что данные издержки  являются препятствием  для реализации  некоторых возможностей, которые представлены в качестве объекта исследования в различных разделах экономической теории (взаимные выгоды от обмена; ограничение возможности реализации принципа сравнительных преимуществ и т. д.)
Далее необходимо рассмотреть различные виды трансакционных издержек:

- трансакционные издержки ex ante и ex post, возникающие в процессе заключения сделки;
- издержки поиска информации; издержки ведения переговоров и заключения контрактов; издержки измерения; издержки спецификации и защиты прав собственности;  издержки оппортунистического поведения.

 В третьем пункте следует рассмотреть методику измерения трансакционных издержек, предложенную Дж. Уоллисом и Д. Нортом и  показать ее достоинства и недостатки. 
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Тема 17. Внешние эффекты и трансакционные издержки. Теорема Коуза.

ПЛАН
1. Понятие внешних эффектов.
2. Взаимосвязь внешних эффектов и трансакционных издержек. Теорема Коуза.

3. Практическое применение теоремы Коуза

В начале работы необходимо  сформулировать основные положения теории прав собственности, а также дать понятие трансакционных издержек. Далее следует  дать понятие внешних эффектов или экстерналий.  Под ними понимают деятельность, какой либо фирмы или отдельного лица, сопряженного с ущербом для посторонних. Рынок тут не срабатывает, потому что рыночные агенты, выбирая тип технологии и определяя объем производства, не считаются с ущербом, который они наносят другим. Экстерналии могут быть не только отрицательными, но и положительными. С точки зрения общества, происходит перепроизводство благ с отрицательными внешними эффектами и недопроизводство с положительными.

Затем необходимо связать проблему внешних эффектов, распределения прав собственности и существования трансакционных издержек в обществе, сформулировав теорему Коуза.  Сущность теоремы Р. Коуза состоит в том, что если права собственности четко определены, то рыночный механизм сам, без помощи государства, минимизирует совокупный ущерб от внешних эффектов. Это означает, что в результате переговоров между собственниками тот из них, кто из обладания правом способен извлечь большую выгоду, выкупит его у того, кто рассматривает свое право собственности как меньшую ценность. 

 Также студент может рассмотреть слияние внешних эффектов на рынок совершенной конкуренции и монополизированный рынок или рассмотреть влияние внешних эффектов на политический механизм (налог Пигу).
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Тема 18. Теория контрактов: экономический аспект.

ПЛАН
1. Понятие контракта.
2. Теория контрактов: экономический аспект.

3. Проблемы контрактных отношений

Деятельность экономических агентов можно рассматривать как сеть обязательств. Обязательство является сутью любого контракта, но не всякое обязательство есть контракт.

Студенту следует рассмотреть различные подходы к определению контракта основных течений институциональной экономики. Далее следует показать, что участники контракта имеют две характерные черты: являются изначально свободными и преследуют свои собственные интересы.

Необходимо также описать основные составляющие  контракта – предмет, размер возмещения, получаемого участниками за свои действия, правила и процедуры, которые используются сторонами в обусловленных контрактом действиях в будущем,  ожидаемое поведение и т. д.

Следует показать взаимосвязь между  собственностью, трансакциями, совершаемыми собственниками и контрактом (см. рис 1.)
                                      Контракт


                                    Трансакция
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Рис. 1. Взаимосвязь собственности и трансакций.

Трансакция совершается только в том случае, если в ходе сделки двух субъектов один из них является собственником обмениваемого ресурса, то есть обладает определенным набором правомочий, который может передавать другому лицу.  В противном случае, ни о какой трансакции речь идти не может. Контракт есть то, посредством чего имеющиеся ресурсы/ факторы производства соглашаются передать друг другу собственники на определенных условиях. Сущность контракта выражается в том, что он устанавливает пределы власти субъекта, получившего в распоряжение ресурсы или услуги.

Во втором пункте следует  рассмотреть экономическую сущность контракта.
Контракт  устроен  так,  что  обязательства  одной  стороны  подразумевают наличие правомочий у другой. В этом и состоит природа контракта, через это положение, как правило, и начинается анализ его сущности. Экономическая теория непосредственно не рассматривает, но подразумевает контрактный торг, который является конкретизацией сущности контракта. Контрактный торг сопровождает процесс конструирования соглашения, спецификации его условий и призван обеспечить, насколько это возможно (с  точки  зрения  экономической  целесообразности),  повышение  уровня  достоверности принятых обязательств и эффективности правомочий, следующих из контракта. Очевидно, что торг имеет место вследствие наличия противонаправленных интересов контрагентов, так как одно и то же условие контракта для одной из сторон является обязательством, для другой — правомочием.

Рассматривая  контрактные  отношения  с  позиции  трансакционной  экономической теории, мы сталкиваемся с необходимостью анализировать любое экономическое отношение как источник явных и неявных издержек. С данной позиции процесс спецификации обязательств и правомочий также вызывает издержки. Экономическое определение сущности контракта можно сформулировать следующим образом:  контракт — это компромисс  между достоверностью обязательств и издержками на ее поддержание.
Можно выделить следующие типы экономических контрактов: контракт о найме и контракт о продаже или эксплицитный и имплицитный контракты. Следует рассмотреть особенности этих типов контрактов. И выделить проблемы контрактных отношений (оппортунистическое поведение; неблагоприятный отбор и др.)
ЛИТЕРАТУРА
1. Шаститко А.Е. Новая институциональная экономическая теория. — 4-е изд., перераб. и доп. — М.: Экономический факультет МГУ, ТЕИС, 2010. — 828 с

2. Институциональная экономика: Учеб. пособие / Под рук. акад. Д. С. Львова. — М.: ИНФРА-М, 2001. — 318 с. 

3. Уильямсон О. И. Экономические институты капитализма. С-Пб., Лениздат., 1996 -800 с.

4. Аузан А. А. «Институциональная экономика»  Инфра-М. -М. 2011 – 447 с.

5. Аузан А. А. «Институциональная экономика: Новая институциональная экономическая теория»  Инфра-М. -М. 2005 – 415 с.

6. Олейник А.Н. Институциональная экономика: Учебное пособие. — М.: ИНФРА-М, 2004. - 416 с. - (Серия «Высшее образование»).

7. Капелюшников Р. Экономическая теория прав собственности. М.: ИМЭМО, 1990. 

8. Фуруботн Э. Институты и экономическая теория. Достижения новой институциональной экономической теории/Э.Фуруботн, Р.Рихтер. — СПб.: Изд. Дом СпбГУ, 2005.

9. Агапова И. И. Институциональная экономика. Учебное пособие. М. Магистр. 2009. -269 с.

10. Корнейчук Б. В.  Институциональная экономика. М. Гардарики. 2007. -255 с.

8.  Д. Я.  Новгородцев К экономической теории контракта// режим доступа library.krasu.ru/ft/ft/_articles/0114717.pdf
Тема 19. Теория контрактов: юридический аспект.

ПЛАН
1. Сущность контракта.

2. Теория контрактов: юридический аспект.

В начале работы следует раскрыть сущность контракта, рассмотреть особенности  его участников, описать основные составляющие  контракта, показать взаимосвязь между  собственностью, трансакциями, совершаемыми собственниками и контрактом.

Две традиции подходов к анализу контрактных отношений представлены концепциями теория волеизъявления и  теория обещания. Согласно первой из них, контрактное право — это оазис свободы, где агенты вольны заключать контракты в наиболее удобной для них форме, причем положения, следующие из контракта,  ставятся  выше  императивов  законодательства.  Очевидно,  что  данная позиция характерна для традиции англосаксонского права с ее ориентацией на прецедент.

Теория обещаний помещает контракт в законодательные рамки. Контрагенты могут заключать любые контракты, не противоречащие закону. Из этого следует, с одной стороны, что законодательные императивы в некоторой степени определяют условия контракта, с другой — поддерживают контрактацию, выступая в роли последней инстанции разрешения споров. Принципиальным отличием является положение о том, что в одном случае свобода агентов не ограничена ничем, кроме специфицированных условий контракта теория волеизъявления), в другом случае, кроме того, нормативами законодательства, которые задают ориентиры для этой спецификации (теория обещаний). 

Далее в рамках юридического аспекта теории контрактов следует выделить три основных типа контракта – классический, неоклассический, отношенческий. Следует сравнить эти типы контрактов  по следующим признакам: форма, период, на который заключаются контрактные отношения, санкции, стимулы, способы разрешения конфликтов).
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Тема 20. Теория прав собственности.

ПЛАН
1. Основные положения теории прав собственности

2. Правовые предпосылки теории прав собственности.

3. Проблема спецификации (размывания) прав собственности.

В начале работы необходимо остановиться на методологических принципов теории прав собственности:

1. объектом анализа выступает индивидуальный агент, который максимизирует свою функцию полезности;

2. теория прав собственности, в отличии от классической модели, максимально учитывает особенности институциональной среды;

Далее следует дать определение права собственности, дать трактовку отношений собственности с точки зрения данной теории.
Студенту также необходимо рассмотреть процесс установления или спецификации прав собственности. Выделяют две основные традиции: общее право (англосаксонское)  и романо-германское (континентальное). У каждого направления существуют свои особенности, которые нужно отразить в работе.

Неполнота спецификации прав собственности называется «размыванием» права собственности.  Размывание происходит по нескольким причинам: либо права неточно установлены и плохо защищены, либо они подпадают под различного рода ограничения. Проблемой размывания/спецификации прав собственности занимались многие экономисты (Фуруботн, Пейович и др.), так как через нее раскрываются сложные связи между собственностью и экономической организацией производства.
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Тема 21. Изменение институтов во времени: импорт институтов.
ПЛАН
1. Эволюция институтов: революционный вариант изменений. 

2. Импорт институтов и смена траектории институционального развития.

3. Конгруэнтность институтов. 
В первой главе контрольной работы необходимо рассмотреть революционный путь трансформации институтов. Революционный вариант изменений заключается в попытках изменить прежде всего формальные рамки, ориентируясь на уже известные образцы, которые доказали свою эффективность в процессе обеспечения экономических взаимодействий. Иначе говоря, преобразования ориентируются на достижение определенного результата и исходные условия – существующие в обществе неформальные институты – принимаются во внимание в последнюю очередь. Революционные изменения касаются в первую очередь формальных рамок, ибо неформальные не поддаются прямому воздействию и могут быть изменены лишь индуктивно, как реакция на новые формальные рамки. Институты могут строится в соответствии с некой идеальной моделью, т.е. институты напрямую переносятся из теоретической модели на практику. Так же институты могут воспроизводить образцы, существование в истории данной страны, но исчезнувшие в процессе исторической эволюции общества. Еще одни способом построения институтов является их копирование с образцов в других странах. Причем речь идет как о политических, так и экономических институтах, которые строятся по образцам, существующим в европейских и североамериканских странах. В рамках этого раздела следует остановиться на преимуществах страны-экпортера и страны – импортера институтов. 

Вторая глава контрольной работы  связана получением эффекта от импорта институтов. Основная цель импорта институтов связана со сменой траектории институционального развития. Здесь рекомендуется рассмотреть примеры импортов институтов. Так, известен опыт послевоенного развития Японии, в которой  институциональные реформы проводились под контролем американских оккупационных властей, что обусловило в конечном итоге послевоенные успехи. С другой стороны, именно универсальные европейские модели государства обусловили рост локальных и региональных конфликтов в странах третьего мира.

Третья глава посвящена факторам, влияющим на успех импорта институтов. Наиболее значимыми среди них являются степень и характер конгруэнтности господствующих в стране-импортере неформальных норм и формальных, на основе которых функционирует импортируемый институт. Под конгруэнтностью подразумевается наличие общих тенденций развития господствующих в обществе неформальных и импортируемых формальных норм. Наличие между нормами конгруэнтности позволяет получить их конвергенцию, сближение тренда, траектории институционального развития.  В свою очередь, конвергенция бывает позитивной и негативной, эволюционной, стабильной или гибридной.  Позитивная конвергенция заключается в сближение формальных и неформальных норм на основе тенденции, ведущей к оптимуму. Негативная конференция, наоборот, принимает форму общей тенденции к неэффективному результату. Эволюционная конвергенция видит в сближении норм динамический процесс. Гипотеза статической конвергенции предполагает ситуацию, в которой формальные и неформальные норму дополняют друг друга. Гибридная конвергенция заключается во взаимном влиянии формальных и неформальных норм, в итоге тенденции институционального развития не совпадает ни с трендом развития неформальных  норм, ни с трендом развития формальных.
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Тема 22. РАЦИОНАЛЬНОСТЬ, НЕОПРЕДЕЛЕННОСТЬ И ПРОБЛЕМА КООРДИНАЦИИ.

ПЛАН

1. Рациональность в неоклассической экономической теории 

2. Допустимые варианты потребления 

3. Предпочтения 

4. Возможности 

5. Задача оптимизации в целом 

6. Выбор в условиях неопределенности и проблема координации 

В начале работы следует дать определение рациональности. Основанием для такой формулировки является характеристика различных типов «идеального» поведения. Следуя логике М. Вебера, поясните смысл целерационального поведения, ценностно-рационального поведения, традиционного поведения и аффективного поведения. Дайте их графическую иллюстрацию в зависимости от объема используемой информации. Поясните, почему при взаимной интерпретации индивидами однородной социальной группы своих действий рациональность является экзогенной. Напротив, если группа неоднородна, то в основе повседневного взаимодействия лежит не рациональное, а обоснованное действие. Выводом может служить тезис о том, что рациональность вменяется индивидам вследствие удобства моделирования их поведения. В работе следует разграничить «научную» и «повседневную» рациональность, используя различные элементы рациональной деятельности. 

Ключевым пунктом в первом вопросе является определение инструментальной рациональности, которая лежит в основе всех модификаций неоклассических базовых моделей. Сформулируйте критерии рационального поведения Г.Беккера, Г.Саймона, М.Вебера и др., а также их современную трактовку. Приведите формулировки моделей ограниченной рациональности и поясните их отличительные черты на конкретных примерах. 

Поскольку поведение человека рассматривается как зависимая переменная, то для его объяснения необходимо разобраться в его составляющих— предпочтениях и ограничениях.

Во втором вопросе работы сформулируйте условия допустимости вариантов предпочтений. Раскройте две ключевые предпосылки: 1. Неизменность количества видов благ (или их свойств); 2. Евклидово предположение.

Наибольшее число ограничений в модели поведения потребителя связано с определением свойств предпочтений.В третьем вопросе уделите внимание содержанию понятия «предпочтения» и его критериям: полнота; транзитивность; независимость; монотонность; непрерывность; выпуклость; рефлексивность.

На основе выделенных предпосылок относительно предпочтений можно говорить о следующих характеристиках рациональности, в которых развертывается допущение о максимизирующем поведении: (1) инструментальность, (2) полнота, (3) независимость и (4) постоянство. 

Выбор всегда связан с ограничениями. Возможности применительно к неоклассической модели выбора определяются следующими наиболее существенными предпосылками:

1. Экзогенность дохода и цен

2. Совершенная информация о ценах

3. Доход рассматривается как единственная форма ограничения,

4. Полная информация о возможностях выбора.

Раскройте их содержание в целях оптимизации экономического поведения.

В пятом вопросе остановитесь на оптимизационной модели поведения при полной определенности. Сформулируйте базовые условия, в которых данная модель дает хорошие результаты.

Впервые проблема несоответствия фактически принятой в экономической теории предпосылки о полном знании, которым обладают экономические агенты, действительному положению вещей была поставлена Ф.Найтом в работе «Риск, неопределенность и прибыль». Прочитайте эту статью и покажите развитие неоклассической теории в условиях неопределенности информации. Проведите классификацию ситуаций неопределенности и дайте определению риска в экономическом анализе. 

В завершении работы покажите понимание зависимости эффективности координации действий экономических контрагентов от качества управления риском.
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Тема 23. Модели поведения человека в институциональной экономике
ПЛАН

1. Модель экономического человека в ортодоксальном экономиксе

2. Рациональное поведение. Принцип рациональности

3. Поведенческие предпосылки институционального анализа

4. Институт хозяйственной этики и экономическое поведение

В явном или скрытом виде все теоретические исследования в области социально-экономических наук опираются на некоторые концепции человеческого поведения. Однако достоверность отражения человеческого поведения никак не связана с профессионализмом исследователей, поскольку лежит в плоскости субъективной оценки. В начале работы необходимо отразить различные подходы к моделированию экономического поведения человека. Далее требуется раскрыть традиционные поведенческие постулаты, связанные с мотивацией субъектов и их «правильным» выбором. Дайте содержательное определение безграничности видов потребления и устойчивости потребления во времени, ненасыщенности потребления, транзитивности, субституции и др. Покажите, в каких условиях неоклассическая модель эффективна для анализа экономических явлений. Остановитесь более подробно на условиях равновесной экономики, полной определенности и отсутствии риска. Подтвердите выводы реальными примерами, в частности, при исследовании поведения на финансовых рынках.

В работе остановитесь более подробно на принципе рациональности в ортодоксальной модели поведения человека. Покажите сложность однозначной трактовки характеристики «рациональность» и приведите примеры, подтверждающие справедливость различных позиций по этому вопросу. 

Опишите модели рационального поведения, опираясь на следующие характеристики:

1) Рациональность (как таковая);

2) Следование своим интересам.

Раскрывая особенности рациональности, дайте определения ее формам: максимизации, ограниченной рациональности и органической рациональности 

Если в основе рационального поведения лежит стремление следовать собственным интересам, то модель поведения будет принимать другие формы. Опишите оппортунизм и его активную и пассивную формы и проявления exante и expost, а также действия по его нейтрализации. Далее остановитесь на модели простого следования своим интересам как варианте эгоистичного поведения. Покажите его преимущества при выполнении контракта. 

Завершите анализ моделей рационального поведения характеристикой послушания как слабой формой ориентации на собственный интерес. Покажите ее эффективность в монолитном коллективе с жестко централизованным управлением и нереальность в современной экономике. 

Развитие традиционной теории строится на изменении определяющих условий: 1) мотивации и 2) информации об окружающем мире. Очевидно, что человеческое поведение гораздо сложнее того, которое описывают экономисты в своих моделях, опирающихся на функцию индивидуальной полезности. Во многих случаях следует говорить не только о максимизации личной выгоды, но и об альтруизме и самоограничении, которые радикально влияют на результаты выбора индивида. Необходимо показать, как влияет неопределенность и риск на выбор экономическим субъектом своей модели поведения. Раскройте содержание гипотезы ожидаемой полезности. 

Завершая характеристику моделей поведения, аргументированно сделайте вывод о том, что для уменьшения неопределенностей, сопровождающих взаимодействие между людьми, необходимо существование институтов. Однако при этом следует избегать их идеализации: институты не всегда являются эффективными.

Этические нормы являются теми ограничениями, игнорируя которые часто невозможно объяснить некоторые экономические явления. Этика, мораль, традиции являются теми правилами поведения или институтами, которые позволяют описывать человеческую природу такой, какой она наблюдается в действительности. Докажите, что этические нормы во многих случаях более эффективно способствуют снижению трансакционных издержек, чем формальные нормы права. В заключение работы покажите эволюционное развитие системы традиций, моральных и этических норм экономического поведения, соответствующее этапам человеческой цивилизации. Аргументируйте тезис о том, что успех любых административных, навязанных социально-экономических изменений зависит от менталитета человека и его пластичности.
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Тема 24. Институциональная структура экономики
ПЛАН

1. Понятие институциональной структуры

2. Иерархия правил и институтов. 

3. Формальные и неформальные правила, условия их эффективности. Санкции за несоблюдение правил.

3. Институциональная структура и институциональная среда

В начале работы необходимо дать определение понятию институциональной структуры. При этом следует выбрать из множества трактовок ту, на которую автор будет опираться на протяжении всей работы. 

Институты по своей природе неоднородны. Покажите различие между формальными и неформальными институтами, сделав акцент на их источниках, ценностях, нормах и правилах, а также на механизмах принуждения к их исполнению. Покажите решающие влияние формальных и неформальных институтов в различные периоды человеческой истории. В работе следует уделить внимание причинам соблюдения правил и их игнорированию.

Далее покажите, как на базе уже существующих неформальных правил и механизмов, обеспечивающих их выполнение, возникают формальные ограничения. Выделите в структуре формальных институтов, согласно теории Д. Норта, 1) политические институты;2) экономические институты;3) системы контрактации (способы и порядок заключения контрактов, регулируемые правовыми нормами и законами). Укажите направление снижение мобильности институтов и динамику поглощения. 

Приведите обратные примеры, когда новые неформальные институты появлялись на базе существующих формальных институтов. 

Таким образом, автор работы должен прийти к выводу о том, что институциональная структура включает формальные и неформальные правила и эти группы правил определенным образом взаимодействуют друг с другом.

Формальные экономические институты в научной литературе рассматриваются чаще всего в одном контексте с правами собственности, так как они «устанавливают права собственности, то есть пучок прав по использованию и получению дохода от собственности, и отчуждение других лиц от использования имущества или ресурсов». Неформальные институты формируют перспективы отношений между контрагентами. Для эффективной реализации всей совокупности функций институтов необходимо создание специальных организаций. 

Во втором вопросе контрольной работы следует дать четкие определения правилам, смысл которых имеет место быть только тогда, когда они применяются более чем к одному человеку. Докажите, что любой институт — это набор определенных правил, тогда как правила — не всегда институт. 

Принимая за основу логику Д. Норта, расположите конституционные, экономические правила и контракты в порядке убывания возможности их изменения. Выделите локальные и глобальные правила. Проведите их сравнительную характеристику. Подтвердите выводы примерами. 

Далее укажите на принципиальные различия между формальными и неформальными правилами, сделав особый акцент на механизмах принуждения в рамках соответствующих институтов. Приведите классификацию санкций за неисполнение правил, выделив автоматические санкции; чувство вины; стыд; информационную санкцию; двусторонние санкции, требующие издержек от наказывающей стороны; многосторонние санкции, требующие издержек, и др., сопроводив все виды примерами. Определите условия эффективности санкций. Дайте оценку согласованности формальных и неформальных институтов роли в этом вопросе государства.
Завершая второй вопрос контрольной работы, дайте определение и приведите примеры внешнего и внутреннего типам институтов.

В третьем вопросе необходимо провести различие между понятиями «институциональная структура» и «институциональная среда». Экономисты вслед за социологами используют их часто как синонимы. В работе аргументируйте их позицию, а также проведите анализ различий между институциональной средой и институциональной структурой.

Неоднородность институтов проявляется, в частности в том, что одни являются системообразующими и определяют тип экономического порядка, а другие институты составляют ту или иную систему. Приведите примеры институтов первого (системообразующих) и второго (составляющих систему) порядков.

Содержание работы должно приводить к выводу о сложности институциональной структуры, неоднозначности ее понимания и важности ее исследования. Сделайте заключение об экономической роли институциональной структуры
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Тема 25. Институты в экономическом анализе
ПЛАН
1. Рутины и ценности как основа формирования экономической культуры

2. Ценности, нормы и правила. Проблемы координации, распределения и кооперации

3. Свойства и функции институтов

Работу следует начать с анализа устойчивых и предсказуемых образцов поведения экономического агента, называемых в экономическом анализе «рутинами», с их технологических и отношенческих характеристик. Покажите на примерах, как вследствие прошлого опыта и неявного знания технологические рутины позволяют экономить на издержках принятия решений. Поясните роль социального капитала в формировании отношенческого поведения экономического субъекта. Раскройте содержание таких функций рутин как координация между участниками социальных и экономических отношений, формирование стратегического поведения участников, а также формирование предсказуемых взаимных ожиданий.

Следует отметить, что фундаментальной основной построения институтов являются ценности и в обобщенном виде культура. Покажите на любом примере, каким образом они задают вектор экономического поведения в том смысле, что экономические агенты сознательно отказываются от части альтернатив, которые перед ними существуют, и выбирают тот сектор принятия значимых решений, который связан с их ценностными установками. 

Далее необходимо дать определение знаниям, навыкам и представлениям как основам формирования ментальной модели поведения экономического субъекта. Покажите, как под влиянием ценностей идет и накопление человеком знаний в их явной форме и неявных знаний в виде навыков, и формирование представлений об окружающем мире. В завершении этого вопроса остановитесь на особенностях формирования ментальных моделей. Покажите, что экономические субъекты являются стратегическими игроками, поскольку, производя какие-либо действия, они ожидают ответа с противоположной стороны. Следуя определенным правилам или нарушая их, экономический субъект просчитывает реакцию на его поведение. Искажения происходят в том случае, если информация неполна или недостоверна. Таким образом, в экономике действует ограниченно рациональный индивид, получающий об окружающем мире и его контрагентах заведомо неполную или искаженную информацию. Знания, навыки и представления формируют ментальную модель представления субъекта. Постоянно взаимодействующие субъекты вырабатывают стереотипное поведение в одинаковых ситуациях. Это позволяет сформироваться ментальным моделям агентов сообщества. Совокупность разделяемых ментальных моделей агентов общества называется его культурой. 

Во втором вопросе работы сформулируйте основы стратегического поведения экономического субъекта и более подробно остановитесь на альтернативах: максимизация собственной полезности или следование стратегии провокации заведомо известной ответной реакции контрагента (равновесие по Нэшу). 

Здесь следует показать соотношение между ценностями, нормами и правилами. Существование ценностей в обществе – это его ответ на вопрос «Что такое хорошо и что такое плохо?», что порицается и что принимается обществом. Нормы, как и ценности, диктуют образцы поведения, однако позволяют нам определиться, что допустимо делать, а что не допустимо. Покажите на примере, каким образом нормы позволяют спрогнозировать ответную реакцию контрагента в стратегическом взаимодействии, а ценности такую возможность не имеют. 

Проводя разграничение между нормами и правилами, следует на конкретных примерах показать: 1) первое предписание (нормы) в отличие от второго (правила) не ориентировано на конечный результат; 2) нормы воспринимаются субъективно, а правила закреплены объективными рамками. Завершите анализ ответами на следующие вопросы: 1. «Почему люди следуют нормам и соблюдают правила?» и 2. «Что формирует их отклоняющееся поведение?». В пояснениях оправдайте соответствующими примерами существование принуждения к соблюдению правил. Приведите примеры, показывающие необходимость принуждения, поскольку существует непреднамеренное и преднамеренное отклоняющееся поведение. Непреднамеренность нарушений поясните ограниченной рациональностью экономических субъектов (возможно, это связано с незнанием правил или их вольной и неправильной трактовкой). Описывая преднамеренное нарушение правил, остановитесь на оппортунизме экономических субъектов. 

Таким образом, материал контрольной работы по этому вопросу должен позволить автору сделать вывод о том, что институт, следуя логике Д. Норта, является правилом с механизмом принуждения, гарантирующим его выполнение. Следовательно, институты играют определенную роль и выполняют определенные функции.

Третий вопрос контрольной работы должен раскрывать особенности институтов. Следует охарактеризовать их функции и провести классификацию институтов. Покажите разницу между формальными и неформальными институтами, сделав акцент сначала на природе лежащих в основе института правил, а потом на механизме принуждения к выполнению этих правил.

В завершении всей работы сделайте вывод о необходимости изучения институтов для проведения качественного экономического анализа.
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Тема 26. Институты в переходных экономиках
ПЛАН

1. Переходная экономика: сущность, закономерности, этапы.

2. Пути и способы институционального формирования в условиях переходной экономики

3. Эффективность институтов в переходных экономиках: 

В последней четверти 20 века в связи с трансформацией индустриального общества в постиндустриальное, обусловленной революционнымскачком в развитии производительных сил, связанным с изобретениемкомпьютера, в рамках компаративистики стала формироваться новая наука– транзитология - теория экономической трансформации. Предметом изучения транзитологии являются общецивилизационные проблемы изменения, трансформации хозяйственных систем.В конце 1980-х гг. появился новый раздел экономической теории - теория переходной экономики - переходной от централизованно управляемого к рыночному хозяйству.Первыми работами по теории переходной экономики были учебноепособие под редакцией В.В. Радаева и А.В. Бузгалина, монографическиеисследования Аукционека С.П., Бузгалина А.В., Колганова А. (1994),учебное пособие под редакцией Киселевой Е.А. и Чепурина М.Н. (1996),вышедшее позднее учебное пособие под редакцией Абалкина Л.И. и др. Вних закладывался фундамент теории переходной экономики.Поскольку переходное состояние экономической системы выступаетобъектом исследования большого ряда социальных наук, то в наилучшей мере требованиям системности анализа отвечает институциональный подход.

В первой части контрольной работы остановитесь на закономерностях переходной экономики. Покажите неизбежность, необходимость изменения роли государства в решении основных экономических проблем. Определите специфику институциональных преобразований черезускоренное изменение формальных и неформальных условий хозяйственной деятельности. Дайте определение переходной экономики и коротко остановитесь на кардинальной трансформации формальных институтов: например, законодательства;изменениях отношений собственности (создание частного сектора); формировании новых организаций и учреждений рыночного типа (коммерческих банков, товарных и фондовых бирж, инвестиционных фондов и др.);создании новой системы управления народным хозяйством (путем замены административных рычагов экономическими, прежде всего бюджетными и налоговыми) и неформальных институтов. Сравните скорости успешности их практической реализации, подтвердив статистическими данными. Сравните режимы переходной экономики: градуализм и «шоковую» терапию. Приведите реальные примеры и сделайте выводы о причинах успешности этих реформ и их несостоятельности в различных странах.

Вторая часть работы должна быть посвящена определению основных путей и способов институционального формирования в условиях переходной экономики. В самом обобщенном виде существует два принципиальных подхода: формирование уникальных собственных институтов и заимствование чужого опыта. Обоснуйте необходимость становления новых институтов следующими характерными чертами переходного периода: 

-
институциональная неполнота (институциональные лакуны); 

-
отсутствие рыночной селекции (отбора);

-
структурная асимметричность, т.е. неравномерное развитие различных сегментов рынка;

-
 гипертрофированные нерыночные формы поведения экономических агентов: неплатежи, бартер, слабая адаптация к колебаниям спроса.

Проведите классификацию институтов, выделив специфические национальные и наднациональные институты, определив в последних возможную степень заимствования. Раскройте смысл понятий «конгруэнтность институтов», «конвергенция институтов», «дивергенция институтов». Дайте характеристику позитивной и негативной конвергенции институтов. Выделите факторы успешности импорта институтов, сделав акцент на степени и характере конгруэнтности институтов.

В заключение работы дайте характеристику качественных и количественных показателей эффективности институтов в переходных экономиках. Приведите примеры и обоснуйте оценку, следуя принципу единства исторического и логического.
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Тема 27. Экономика соглашений
ПЛАН
1. Экономика соглашений: норма как предпосылка рационального поведения 

2. Типы соглашений 

3. Соотношение соглашений 

4. Соглашения и экономическое развитие. Роль государства.

Экономику соглашений, возникшую на рубеже 1980-1990-х годов как ветвь институционализма, называют еще французским институционализмом, поскольку главные его представители — французы, а большинство работ, его представляющих, написаны на французском языке. К наиболее известным авторам, работающим в настоящее время в рамках данной школы, принято относить Л. Тевено, Л. Болтански, О. Фаворо, Ф. Эмар-Дюверне и др. Специфика этого течения состоит в том, что рыночная экономика рассматривается не как отдельно взятый объект исследования, а как подсистема общества. Последнее рассматривается с точки зрения анализа различных «институциональных подсистем» или «миров», каждая из которых характеризуется особыми способами координации между людьми - «соглашений» - и особыми требованиями к действиям людей - «норм поведения». Такой анализ, являющийся «сердцевиной» исследований новых французских институционалистов, выделяет следующие институциональные подсистемы:рыночную, индустриальную, традиционную, гражданскую, общественного мнения, творческую и экологическую.Каждая подсистема характеризуется своим набором  соглашений, к которым относятся правила, обеспечивающие порядок во взаимодействиях между людьми, включая контракты. Коротко остановитесь на важнейших теоретических особенностях этой школы. Укажите специфические характеристики указанных семи подсистем общества и приведите примеры соответствующих им сфер деятельности, используя следующие ключевые признаки: типичное правило; типичный контракт; информационные сигналы; пример сферы деятельности.

Покажите различия между рыночными, индустриальными, традиционными и гражданскими соглашениями.

Далее, следуя логике школы, выделите три типа соотношения подсистем, а именно, экспансию, касание и компромисс. Раскройте принцип институционального детерминизма, опираясь на то, что поведение человека, как и в старом институционализме, всецело определяется существующими правилами, в то время как сами эти правила не зависят от воли отдельного человека. Определите критерии рационального поведения и покажите его взаимосвязь с условием следования правилам. Обоснуйте для человека выгодность подчинения правилам и как следствие формирование порядка во взаимодействии между людьми и, тем самым, увеличение общей выгоды.

Дополняя доказательства примерами, проиллюстрируйте справедливость ваших выводов при помощи дилеммы заключенных, которая в обобщенном виде для каждого из игроков состоит в выборе между сотрудничеством («отрицать вину» в классической дилемме заключенных) и соперничеством («сознаться»). Обоснуйте ваши выводы на реальном практическом примере.

В заключение работы покажите производительную и сдерживающую силу соглашений. Покажите разницу между соглашениями (явный сговор) и согласованными действиями(молчаливый сговор) как действиями, которые совершены синхронно, единообразно и в отсутствие обоснованных причин. Сравните характеристики явных и неявных соглашений, выделив их сходство и различие. Приведите примеры, когда стимулами к заключению соглашений являются ограничения конкуренции. Докажите, что потребность в соглашении между компаниями исчезает, если на рынке возникает дефицит или отсутствует возможность входа новых конкурентов

Соглашения позволяют устанавливать цены на более высоком уровне, чем под влиянием конкуренции между продавцами. Объясните, в чем состоит разрушительная сила картелей. Обоснуйте вмешательство государства в подобные ситуации. Перечислите институты, противодействующие сговорам. 
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Тема 28. Домашнее хозяйство как экономическая организация
ПЛАН
1.
 Теоретические модели домашнего хозяйства и их практическая значимость 

2.
 Контракты и брак как внутренняя организация домашнего хозяйства. Семья как форма домашнего хозяйства

3.
 Распределение дохода как фактор организации домашнего хозяйства

4.
 Взаимосвязь и взаимодействие домашнего хозяйства с другими экономическими субъектами

В начале работы необходимо остановится на различных трактовках сущности домашнего хозяйства и дать ему определения. Сделайте акцент на процессе институционализации и превращении семейного хозяйства как индивидуального производства в домашнее хозяйство как субъект общественного производства. Опишите особенности институциональных единиц домашнего хозяйства. В этой связи принципиален вопрос о внутренней организации и структуре домашнего хозяйства. Можно его рассматривать как «черный ящик» или напротив считать домашнее хозяйство как подвижную экономическую систему. Первый подход характерен для традиционной и новой экономической теории домашнего хозяйства, второй – для трансакционной теории домашнего хозяйства.

Традиционная трактовка характеризует домашнее хозяйство по его наблюдаемому рыночному поведению. Поведение домашнего хозяйства в рамках новой экономической теории подвержено влиянию помимо рыночных факторов еще и нерыночных факторов, таких как рождаемость, предоставление детям образования и распределение времени. Рассмотрите модель Беккера производительного домашнего хозяйства, которая описывает, как в домашнем хозяйстве комбинируется время членов семьи с приобретаемыми на рынке товарами, для того чтобы получить наиболее желаемые результаты или “продукты”. 

В описании трансакционного подхода к определению домашнего хозяйства особое внимание уделите вертикальной интеграции взаимодействия институциональных единиц. Сделайте вывод о составе и динамике трансакционных издержек как факторе формирования долгосрочных взаимоотношений в домашних хозяйствах.

Во втором вопросе остановитесь на специфике взаимоотношений внутри домашнего хозяйства. Рассмотрите содержание контрактных отношений и дайте определение браку как институту семьи. Сравните контрактные и брачные отношения, выделите их схожие и отличительные черты. Сформулируйте определение семьи.

Одним из главных отличительных признаков домашнего хозяйства от других секторов экономики является устойчивый институт распределения общего дохода. Существует несколько моделей внутрисемейного распределения: В их число входят модель семейного консенсуса Самуэльсона, альтруистическая модель Беккера и современные переговорные модели семьи. Раскройте содержание этих моделей и покажите их недостатки в реальных динамических условиях и их игнорирование трансакционных издержек. Покажите, как эти недостатки учитывает теория социального обмена

Заключительный вопрос контрольной работы должен быть посвящен взаимосвязи и взаимодействиям домашнего хозяйства с другими организационными структурами: фирмами и государством. Важно показать влияние государства на институт семьи. С одной стороны государство непосредственно регулирует формальную сторону семейных отношений, определяя ряд важнейших параметров и ограничений институтов брака, родительства и родства. Это находит выражение, в первую очередь, в создании семейного кодекса, который существует в большинстве стран Европы. Таким образом, государство является гарантом формальной стороны соблюдения правил и норм семейных отношений. С другой стороны государство влияет на институт семьи, регулируя институциональную среду, в которой функционирует и развивается семья, и тем самым влияя и на формальную, и на неформальную сторону семейных отношений. Рациональная организация управления социумом, которую осуществляет государство, является необходимым условием полноценного выполнения семьей ее специфических (основных) и неспецифических функций. Регулируя институциональную среду, государство может трансформировать ее в просемейном, т.е. благоприятном для развития семьи направлении, или, наоборот, сделать невозможным. Приведите примеры влияния государства на домашнее хозяйство в указанных случаях. 

При описании взаимосвязи домашнего хозяйства и фирм сделайте акцент на специфических функциях этих экономических субъектов и невозможности их выполнения при отсутствии одного из субъектов. Покажите двойственность функций и ролей фирм и домашнего хозяйства.

В заключение работы сформулируйте свое отношение к роли домашнего хозяйства в развитии экономики.
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Тема 29. Институциональные основы внелегальной экономики
ПЛАН
1.
 Внелегальная экономика и ее структура

2.
Цена легальности

З.
Цена внелегальности и трансакционные издержки

В первом вопросе рассмотрите сущность внелегальной экономики, как сферы, в которой экономическая деятельность осуществляется вне рамок закона. Уясните, что внелегальная экономика включает неофициальную экономику, фиктивную экономику и криминальную экономику. Неофициальная экономика представляет легальные виды экономической деятельности, в рамках которых имеет место нефиксируемое производство товаров и услуг. Фиктивная экономика - это экономика приписок, спекулятивных сделок, взяточничества и мошенничества, связанных с получением и передачей денег. Криминальная экономика - экономическая деятельность, связанная с прямым нарушением закона и посягательством на легальные права собственности.

Обратите внимание на то, что для оценки внелегальной экономики используются различные методы: монетарный метод, оценка уровня занятости, метод балансов расходов и доходов, метод технологических коэффициентов и др. Сравните степень достоверности расчетов внелегальной экономики указанными методами и сделайте вывод о необходимости комплексной оценки данной экономики.

Рассмотрите последствия существования внелегальной экономики для развития общества. К положительным результатам относят некоторую стабилизирующую роль внелегальной экономики. Тот спрос, который не может удовлетворить легальная экономика, создает всепоглощающий рынок для продукции и услуг в сфере «теневой» экономической деятельности. Внелегальная экономика позволяет реализовать предпринимательский потенциал, который остается невостребованным из-за высоких издержек доступа на легальный рынок. К отрицательным последствиям можно отнести невыгодность технического перевооружения в данном секторе. Кроме того увеличивается налоговое бремя на экономических субъектов, остающихся в легальном секторе. Существование внелегального сектора делает неэффективными меры по проведению макроэкономической политики.

Во втором вопросе обратите внимание на то, что основной причиной существования внелегальной экономики являются высокие трансакционные издержки, связанные с действием в рамках закона. Слишком высока цена подчинения закону, которая включает в себя издержки доступа к закону и издержки продолжения деятельности в рамках закона. Уясните, что издержки доступа к закону - это затраты на регистрацию юридического лица, на получение лицензий, открытие счета в банке, получение юридического адреса и выполнение иных формальностей. Издержки продолжения деятельности в рамках закона связаны с необходимостью выплаты налогов, подчинением требованиям закона в области трудовых отношений, выплатой судебных издержек при решении конфликтов в рамках легальной судебной системы.

В третьем вопросе рассмотрите цену внелегальности, которая определяется трансакционными издержками, связанными с уклонением от закона. Выясните структуру цены внелегальности. Рассмотрите издержки, связанные с уклонением от легальных санкций; издержки, связанные с трансфертом доходов; издержки, связанные с отсутствием легально зафиксированных прав собственности; издержки доступа к нелегальным процедурам разрешения конфликтов.

Таким образом, решение экономического субъекта о выборе институциональной среды для своего бизнеса, легальной или внелегальной, зависит от сравнения трансакционных издержек. Государство может воздействовать на снижение трансакционных издержек и создавать дополнительные стимулы к добровольному подчинению закону.

В заключение работы приведите пример внелегальной экономики и проведите его экономический анализ. 
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Тема 30. Формирование и использование человеческого капитала в институциональной экономике
ПЛАН

1. Понятие человеческого капитала.

2. Институциональные основы формирования и использования человеческого капитала.

Человеческий капитал представляет собой совокупность знаний, практических навыков и творческих способностей работника, приложенных к выполнению определенных задач, а также моральные ценности хозяйства, культура труда и общий подход к делу. В первой главе контрольной работы следует рассмотреть теории человеческого капитала (классическая буржуазная политическая экономия, марксизм, Чикагская экономическая школа и др.), выделить отличительные свойства человеческого капитала и показать влияние этого фактора в постиндустриальной экономике.

Во второй главе необходимо показать процесс формирования и использования человеческого капитала с точки зрения институциональной экономической теории. Данный процесс можно представить в виде цепочки отношений, одна часть которой характеризует институты подготовки и формирования человеческого капитала (институт профессионального образования), а другая часть – институты использования (институты социально-трудовых отношений, институт профессии). Также следует остановиться на институте договора, регулирующем социально-трудовые отношения и раскрыть его особенности в различных экономических системах. В заключении необходимо остановиться на роли государства в сфере формирования и использования человеческого капитала и показать возможные варианты реализации государственной политики в данной 
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Вопросы к зачету

1. Понятие института.  Принципы институционализма  

2. Институционализм и неоклассическая экономическая теория

3. Старый и новый институционализм

4. Основные течения современного неоинституционализма 

5. Теория прав собственности.

6. Правовые предпосылки теории прав собственности.

7. Проблема спецификации/размывания прав собственности.

8. Понятие и виды трансакций: трансакция сделки, управления, рационирования

9. Понятие трансакционных издержек 

10. Трансакционные издержки и спецификация (размывание) прав собственности

11. Внешние эффекты трансакционные издержки. Теорема Коуза.

12. Трансакционные издержки и контрактные отношения

13. Организация в экономической теории Признаки организации

14. Дихотомия: институты и организации

15. Контроль и власть в хозяйственной организации власть Иерархия Контроль

16. Организация и группы

17. Традиционная теория групп Большие группы Малые группы . Оптимум индивида

18. Фирма в неоклассической теории 

19. Теория принципала-агента

20. Альтернативные цели фирм Модель баумоля, модель уильямсона

21. Организация и обработка информации

22. Типология хозяйственных организаций 

23. Понятие институциональной структуры

24. Иерархия правил и институтов

25. Государство и институциональные изменения экзогенный и эндогенный подход

26. Институциональные изменения в условиях переходной экономики Меркантилизм

27. Институциональные рамки развития экономики

28. Эволюционный вариант развития институтов

29. Революционный вариант развития институтов Виды импорта

30.  Конгруентность институтов. Теории конвергенции 

31. Функции государства 

32.  Провалы государства 

33. Государство и проблема принципала-агента

34. Подходы к рассмотрению государства: государство как фирма и не фирма Феномен возникновения государства

35. Неоклассическая теория государства Норта. Модель стационарного бандита
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