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Целью изучения дисциплины является формирование результатов обучения, 

обеспечивающих достижение планируемых результатов освоения образовательной программы. 

                            

1. Место дисциплины в структуре ОП 

                            

Дисциплина Консультационный проект входит в часть, формируемая участниками 

образовательных отношений блока Б1.Дисциплины (модули)  

Предшествующие дисциплины по связям компетенций: Технологии работы в социальных 

сетях, Информационно-коммуникационные технологии в профессиональной деятельности 

Последующие дисциплины по связям компетенций: Деловой протокол, этика и 

межкультурные коммуникации, Деловой иностранный язык, Международное право и 

внешнеторговый контракт, Практикум по мировому фондовому рынку, Цифровая трансформация 

мировой экономики, Электронная коммерция на мировых рынках, Экономика транснациональных 

корпораций, Международные экономические организации, Международная экономическая 

интеграция, Размещение мирового хозяйства, Мировая транспортная инфраструктура и логистика 

                            

2. Планируемые результаты обучения по дисциплине, обеспечивающие достижение 

планируемых результатов обучения по программе 

                            

Изучение дисциплины Консультационный проект в образовательной программе 

направлено на формирование у обучающихся следующих компетенций:  

Профессиональные компетенции (ПК): 

ПК-2 - Способен готовить документацию для заключения внешнеэкономической сделки, 

осуществлять ее организационное сопровождение, мониторинг и контроль исполнения 

обязательств по внешнеэкономическим контрактам 

Планируемые 

результаты 

обучения по 

программе 

Планируемые результаты обучения по дисциплине 

ПК-2 ПК-2.1: Знать: ПК-2.2: Уметь: ПК-2.3: Владеть (иметь 

навыки): 

методы разработки 

внешнеторгового 

контракта, методы 

организации и оценки 

рекламно-выставочной 

деятельности, 

формирования перечня 

потенциальных партнеров, 

подготовки проекта 

внешнеторгового 

контракта 

разработать проект 

внешнеторгового 

контракта, 

организационные 

мероприятия проведения 

рекламной компании 

способами проведения 

предварительного анализа 

целесообразности участия в 

выставочно ярмарочных и 

конгрессных мероприятиях 

за рубежом в целях 

привлечения 

потенциальных партнеров; 

способами формирования 

списка потенциальных 

партнеров для заключения 

внешнеторгового 

контракта; способами 

формирования проекта 

внешнеторгового контракта 

ПК-1 - Способен к поиску и продвижению продукции (работ, услуг) организации на внешнем 

рынке 

Планируемые 

результаты 

обучения по 

программе 

Планируемые результаты обучения по дисциплине 

ПК-1 ПК-1.1: Знать: ПК-1.2: Уметь: ПК-1.3: Владеть (иметь 

навыки): 



методы и показатели 

анализа целевых рынков 

продукции (работ, услуг) 

организации на внешнем 

рынке 

проводить анализ целевых 

рынков продукции (работ, 

услуг) организации на 

внешнем рынке 

навыками формулирования 

выводов и разработки 

рекомендаций по 

продвижению продукции 

(работ, услуг) организации 

на внешнем рынке 

ПК-3 - Способен анализировать мировую транспортно-логистическую систему, планировать 

транспортно-логистическое обеспечение внешнеэкономических сделок 

Планируемые 

результаты 

обучения по 

программе 

Планируемые результаты обучения по дисциплине 

ПК-3 ПК-3.1: Знать: ПК-3.2: Уметь: ПК-3.3: Владеть (иметь 

навыки): 

условия транспортно- 

логистического контракта, 

заключенного с 

контрагентом, 

условия внешнеторгового 

контракта 

оценивать эффективность 

транспортно- 

логистических схем для 

определения возможных 

проблем и действий по их 

устранению, а также 

составлять отчеты и 

готовить предложения по 

реализации соглашения с 

транспортно- 

логистической компанией 

методами планирования 

условий транспортно- 

логистического 

обеспечения 

внешнеторгового 

контракта, составления 

отчетной документации по 

транспортно- 

логистическому 

обеспечению 

внешнеторгового контракта 

ПК-4 - Способен на основе отечественных и зарубежных источников информации анализировать и 

выявлять макроэкономические тенденции и использовать полученные сведения для принятия 

управленческих решений, в том числе по вопросам финансирования внешнеэкономических сделок 

Планируемые 

результаты 

обучения по 

программе 

Планируемые результаты обучения по дисциплине 

ПК-4 ПК-4.1: Знать: ПК-4.2: Уметь: ПК-4.3: Владеть (иметь 

навыки): 

отечественные и 

зарубежные источники 

информации для анализа и 

выявления 

макроэкономических 

тенденций 

эффективно использовать 

отечественные и 

зарубежные источники 

информации для анализа и 

выявления 

макроэкономических 

тенденций 

навыками принятия 

управленческих решений, в 

том числе по вопросам 

финансирования 

внешнеэкономических 

сделок 

                            

3. Объем и виды учебной работы  

Учебным планом предусматриваются следующие виды учебной работы по дисциплине:  

Очная форма обучения  

Виды учебной работы 
Всего час/ з.е.     

Сем 5 Сем 6 Сем 7 Сем 8     

Контактная работа, в том числе: 36.15/1 36.15/1 36.15/1 36.15/1     

Занятия лекционного типа 18/0.5 18/0.5 18/0.5 18/0.5     

Занятия семинарского типа 18/0.5 18/0.5 18/0.5 18/0.5     

Индивидуальная контактная работа (ИКР) 0.15/0 0.15/0 0.15/0 0.15/0     

Самостоятельная работа: 53.85/1. 5 
53.85/1. 

5 

53.85/1. 

5 
53.85/1. 5 

    

Промежуточная аттестация 18/0.5 18/0.5 18/0.5 18/0.5     

Вид промежуточной аттестации:         



Зачет Зач Зач Зач Зач 

Общая трудоемкость (объем части 

образовательной программы): Часы 

Зачетные единицы 

 

108 

3 

 

108 

3 

 

108 

3 

 

108 

3 

    

                            

очно-заочная форма  

Виды учебной работы 
Всего час/ з.е.     

Сем 5 Сем 6 Сем 7 Сем 8     

Контактная работа, в том числе: 4.15/0.1 2 
4.15/0.1 

2 

4.15/0.1 

2 
4.15/0.1 2 

    

Занятия лекционного типа 2/0.06 2/0.06 2/0.06 2/0.06     

Занятия семинарского типа 2/0.06 2/0.06 2/0.06 2/0.06     

Индивидуальная контактная работа (ИКР) 0.15/0 0.15/0 0.15/0 0.15/0     

Самостоятельная работа: 85.85/2. 38 
85.85/2. 

38 

85.85/2. 

38 
85.85/2. 38 

    

Промежуточная аттестация 18/0.5 18/0.5 18/0.5 18/0.5     

Вид промежуточной аттестации: 

Зачет 

 

Зач 

 

Зач 

 

Зач 

 

Зач 

    

Общая трудоемкость (объем части 

образовательной программы): Часы 

Зачетные единицы 

 

108 

3 

 

108 

3 

 

108 

3 

 

108 

3 

    

                            

4. Содержание дисциплины  

  

4.1. Разделы, темы дисциплины и виды занятий:  

Тематический план дисциплины Консультационный проект представлен в таблице.  

  

Разделы, темы дисциплины и виды занятий 

Очная форма обучения 

№ 

п/п 

Наименование темы (раздела) 

дисциплины 

Контактная работа 
С

а
м

о
ст

о
я

т
е
л

ь
н

а
я

 

р
а
б
о
т
а
 

Планируемые 

результаты 

обучения в 

соотношении с 

результатами 

обучения по 

образовательной 

программе 

 

Л
ек

ц
и

и
 

Занятия 

семинарского 

типа 

И
К

Р
 

Г
К

Р
 

 

П
р

а
к

т
и

ч
. 

за
н

я
т
и

я
  

1. 
Разработка внешнеторгового 

проекта  
36 36 0.3  120 

ПК-2.1, ПК-2.2, 

ПК -2.3, ПК-1.1, 

ПК- 1.2, ПК-1.3, 

ПК- 3.1, ПК-3.2, 

ПК- 3.3, ПК-4.1, 

ПК- 4.2, ПК-4.3 

 

2. 

Организация реализации 

внешнеторгового проекта 

36 36 0.3  95.4 

ПК-2.1, ПК-2.2, 

ПК -2.3, ПК-1.1, 

ПК- 1.2, ПК-1.3, 

ПК- 3.1, ПК-3.2, 

ПК- 3.3, ПК-4.1, 

ПК- 4.2, ПК-4.3 

 

 Контроль 72   

 Итого 72 72 0.6  215.4   

                            

очно-заочная форма 

№ 

п/п 

Наименование темы (раздела) 

дисциплины 

Контактная работа 

С
а
м

о
ст

о

я
т
ел

ь
н

а
я

 

р
а
б
о

т
а

 Планируемые 

результаты 

 

Л ек ц и и
 

Занятия И К Р
 

Г К Р
 

 



семинарского 

типа 
обучения в 

соотношении с 

результатами 

обучения по 

образовательной 

программе П
р

а
к

т
и

ч
. 

за
н

я
т
и

я
  

1. 
Разработка внешнеторгового 

проекта  
4 4 0.3  200 

ПК-2.1, ПК-2.2, 

ПК -2.3, ПК-1.1, 

ПК- 1.2, ПК-1.3, 

ПК- 3.1, ПК-3.2, 

ПК- 3.3, ПК-4.1, 

ПК- 4.2, ПК-4.3 

 

2. 

Организация реализации 

внешнеторгового проекта 

4 4 0.3  143.4 

ПК-2.1, ПК-2.2, 

ПК -2.3, ПК-1.1, 

ПК- 1.2, ПК-1.3, 

ПК- 3.1, ПК-3.2, 

ПК- 3.3, ПК-4.1, 

ПК- 4.2, ПК-4.3 

 

 Контроль 72   

 Итого 8 8 0.6  343.4   

                            

4.2 Содержание разделов и тем  

  

4.2.1 Контактная работа  

Тематика занятий лекционного типа  

№п/п 
Наименование темы 

(раздела) дисциплины 

Вид занятия 

лекционного типа* 

Тематика занятия лекционного 

типа 

1. Разработка 

внешнеторгового проекта лекция 
Внешнеторговый проект и его 

особенности. Внешнеторговый 

контракт 

лекция 

Основные технические 

характеристики, преимущества и 

особенности продукции организации, 

поставляемой на внешние рынки 

лекция 

Международные правила толкования 

наиболее широко используемых 

торговых терминов в области 

внешней торговли. 

лекция 
Методы работы с источниками 

маркетинговой информации о 

внешних рынках. 

лекция 
Выбор рынка и поиск покупателя. 

Проведение исследования. 

лекция 
Подготовка продукта к требованиям 

рынка и покупателя. 

лекция 
Оценка эффективности 

внешнеторгового проекта 

лекция 
Методы разработки рекламной 

информации для внешних рынков 

лекция 
Переговоры с покупателем и 

заключение международного 

контракта. 

2. Организация реализации 

внешнеторгового проекта лекция 
Оценка кадрового ресурса, 

производственных мощностей 

предприятия при выходе на 



международный рынок  

лекция 

Оценка достаточности сырья, 

материалов, полуфабрикатов, 

финансовых ресурсов при выходе на 

международный рынок 

лекция 
Подготовка продукта к экспорту 

(таможня) и доставка (логистика). 

лекция Оплата: платежи и риски 

лекция 
Государственная поддержка 

экспортно ориентированных 

предприятий. 

лекция 
Инструменты продвижения товаров и 

услуг на внешних рынках. 

лекция 
Основные виды и методы 

международных маркетинговых 

коммуникаций 

лекция 
Документооборот внешнеторговых 

сделок 

лекция Условия внешнеторгового контракта 

*лекции и иные учебные занятия, предусматривающие преимущественную передачу учебной информации 
педагогическими работниками организации и (или) лицами, привлекаемыми организацией к реализации 
образовательных программ на иных условиях, обучающимся  

 


