
2. УЧЕБНЫЙ ПЛАН  

ПРОГРАММЫ ПОВЫШЕНИЯ КВАЛИФИКАЦИИ 

 

Наименование программы «РАЗВИТИЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНЫХ КОМПЕТЕНЦИЙ 

СОТРУДНИКОВ РЕГИОНАЛЬНЫХ ЭКСПОРТНО-ОРИЕНТИРОВАННЫХ 

ПРЕДПРИЯТИЙ ПРИ РЕАЛИЗАЦИИ ВЭД В РАМКАХ НАЦИОНАЛЬНОГО 

ПРОЕКТА «МЕЖДУНАРОДНАЯ КООПЕРАЦИЯ И ЭКСПОРТ»  

Категория слушателей:  лица, имеющие или получающие  среднее профессиональное и  

(или) высшее образование. 

Объем программы 72 часа 

Форма обучения очно-заочная с применением ДОТ 

 

 

 

Наименование разделов, 

дисциплин (модулей) 

 

 

Обща

я 

трудо

емкос

ть,  

час 

Аудиторные занятия,  

в том числе 

 

 

Самост. 

 работа,  

час 

 

 

Промежу 

точная 

аттестации 

лекции,  

час 

прак. 

занятия,  

час 

иные 

виды 

учебных 

занятий*, 

час  

Трансграничное 

сотрудничество 

предприятий Самарской 

области  в условиях 

глобальных вызовов в 

рамках реализации 

Национального проекта 

«Международная 

кооперация и экспорт 

6 4   2  

Экономическая 

безопасность внешне 

экономической 

деятельности предприятий 

региона.  

6 4   2  

Международный 

маркетинг. Методы 

исследования зарубежных 

рынков. 

6 4   2  

 Региональный экспортный 

стандарт. Жизненный цикл 

экспортного проекта.  

6  2  4  

Таможенно-логистические 

экспортные потоки в 

Самарской области.  

6  2  4  

Россия и Африка – новые 

горизонты сотрудничества 

в рамках национального 

6 2 2  2  
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проекта «Международная 

кооперация и экспорт».  

Федеральный проект 

«Промышленный 

экспорт».  Оценка 

эффективности мер 

господдержки экспортеров 

Самарской области. 

6 2   4  

Региональная 

продовольственная 

кооперация во 

внешнеэкономической 

деятельности самарского 

б6изнеса.  

6 2 2  2  

Нормативное 

регулирование 

международных 

контрактов. 

6  2  4  

Международная 

выставочно - ярмарочная 

деятельность экспортеров.  

6    6  

Деловые коммуникации в 

экспортной деятельности. 

 

6    6  

Итоговое тестирования 

в формате круглого 

стола 

6      

ИТОГО: 72 18 10  38  

 

 
 


